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مدیرعامل بانک مسکن با اشاره به استقبال مردم از شیوه پس 
ان��داز در خرید مس��کن گفت:  تع��داد ثبت نام کنندگان افزایش 
پیدا کرده و تس��هیلات از محل اوراق حق تقدم تس��هیلات در 
فرابورس هم افزایش یافته که نوید خوبی برای مسکن است.

به گزارش اخبار بانک،محمد هش��م بت شکن افزود : در نیمه 
نخست سال ارائه تسهیلات در بخش ساخت و مشارکت مدنی 

حدود ۱۰7 درصد نس��بت به مدت مش��ابه سال گذشته افزایش 
پیدا کرده و در بخش خرید ۶7 درصد رشد داشته است. 

اس�تقبالمردمازافتتاححس�ابصندوقپساندازیکم ���
مسکن

وی ب��ه ص��دا و سیم��ا گفت:  بعد از کاهش نرخ سود تس��هیلات 
صن��دوق پ��س ان��داز یکم به 8 درصد و ۹.5 درصد با رشد سپرده 

گ��ذاری در صن��دوق پس انداز یک��م مواجه شدیم. وی تصریح 
ک��رد: در س��ال گذشته متوسط افتتاح روزانه ما در صندوق پس 
انداز یکم برای سپرده گذاری حدود ۱۶۹ فقره بود و به محض 
اینکه نرخ سود تس��هیلات کاهش یافت و بانک تس��هیلات را 
پرداخت کرد امروزه متوسط افتتاح روزانه صندوق پس انداز به 

۹5۰ فقره رسیده است.

تعداد متقاضيان وام مسکن افزایش یافت

بانکداري

 در بخش پایانه هاي 
فروشگاهي

بان��ک مل��ت از لح��اظ تع��داد پایانه هاي 
فروشگاه��ي، تعداد و مبل��غ تراکنش ها و 
اثربخش��ي این پایانه ها، رتبه نخست را در 
سط��ح کش��ور در اختی��ار دارد.  به گزارش 
رواب��ط عمومي بان��ک ملت، ای��ن بانک با 
نصب و راه اندازي 8٤۰ هزار دستگاه پایانه 
فروشگاه��ي فع��ال و سهم ۱7 درصدي از 
ک��ل پایانه ه��اي نصب شده از سوي نظام 
بانکي، رتبه اول را در بین بانک ها به خود 
اختصاص داده است. در عین حال بر اساس 
آخرین آمار منتشره رسمي از سوي شرکت 
شاپرک در تیرماه ۹5، بانک ملت با داشتن 
بیش از ٢5۰ میلیون تراکنش با مبلغي بالغ 
بر 37۶ هزار میلیارد ریال، سهم حدود 37 
درصدي از تعداد تراکنش ها و سهم حدود 
35 درص��دي از مبل��غ تراکنش پایانه هاي 
فروشگاه��ي نص��ب شده از سوي بانک ها 
را ب��ه دس��ت آورده و در ای��ن زمینه ها نیز 
حایز رتبه نخست در بین تمامي بانک هاي 
کش��ور است. همچنین شاخص اثربخشي 
پایانه ه��اي فروش بانک ملت، ۱.۶ اعلام 
ش��ده ک��ه این عدد، رتب��ه اول را براي این 
بان��ک به ارمغ��ان آورده اس��ت. شاخص 
اثربخش��ي کارتخوان فروشگاهي برابر با 
نسبت سهم تراکنش هاي کارتخوان هاي 
فروشگاهي فعال هرشرکت از کل، به سهم 
تعدادکارتخوان هاي فعال هرشرکت ازکل 
پایانه ه��ا است. برای��ن اساس، شرکت به 
پرداخت ملت با کسب رتبه اول در شاخص 
مذک��ور، به نس��بت تعداد اب��زار کارتخوان 
فروشگاه��ي فع��ال، تع��داد بیش��تري از 
تراکنش ه��اي بازار را ب��ه خود اختصاص 
داده که نشان مي دهد، این شرکت علاوه 
بر ارائه بهترین کیفیت فني و سرویس دهي 
به پذیرندگان، مناسب ترین توزیع پایانه را 

در سطح کشور داشته است.

اخبار

مع��اون نظارت��ي بانک مرکزي گفت: بزودي 
بخش��نامه اي به بانک ها ابلاغ مي شود که بر 
مبن��اي آن می��زان جذب سپرده و منابع مردم 
طب��ق اندازه بانک، قدمت و توان کارشناسي؛ 
همچنین کفایت منابع انس��اني تعیین خواهد 

شد.
به گزارش هفته نامه اخبار بانک، بانک مرکزي 
در جدیدتری��ن تصمی��م خ��ود در نظر دارد تا 
می��زان جذب سپرده هاي بانکي را ساماندهي 
و ظرفیت و توان هر بانک براي جذب سپرده 
و منابع را مش��خص کند. سال ها در بازار پول 
ایران اینگونه بود که هر بانک و موسس��ه اي 
مي توانس��ت از طری��ق تبلیغات و برنامه هاي 
گوناگون��ي که منجر به تش��ویق مش��تریان 
مي شد، سپرده جدید جذب کند فارغ از اینکه 
آن بانک و یا موسسه در چه شرایطي به لحاظ 
جایگاه بانکي و توانمندي تس��هیلات دهي و 
مانند آن برخوردار قرار داشته است.  بدتر اینکه 
در مقاطعي بسیاري از موسسات و بنگاه هاي 
پول��ي در قالب هاي مختل��ف مانند تعاوني ها 
شک��ل گرفت��ه و با کمترین امکانات و کفایت 
سرمای��ه، اقدام به تبلیغات و جذب منابع مالي 
م��ردم کردن��د و در نهایت نیز بس��یاري باعث 
ایج��اد بحران های��ي در اقتص��اد ایران شدند. 
ناتوان��ي در بازگردان��دن منابع مردم در زماني 
ک��ه سپرده گ��ذاران درخواست کردند، تعیین 
ن��رخ سودهاي خارج از مصوبات شوراي پول 

و اعتبار، نپرداختن نرخ سودهایي که موسسه 
مالي در زمان توافق با سپرده گذار تعهد کرده 
و مانن��د آن در ط��ول دوره هایي در بازار پولي 
ای��ران وجود داشته است. حالا بانک مرکزي 
مي گوی��د بانک و موسس��ه اي که مي خواهد 
سپ��رده از م��ردم جذب کند دیگ��ر نمي تواند 
ب��ه ه��ر نحو و شکلي ک��ه فکر مي کند به این 
سم��ت ب��رود و باید براي ج��ذب منابع مالي 
مردم در بانک ها، مقرراتي تعیین شود. فرشاد 

حی��دري؛ معاون نظارتي بانک مرکزي اعلام 
کرده در مهرماه که چند روز از آن باقي مانده 
بخش��نامه اي به بانک ها ابلاغ خواهد شد که 
منج��ر به مهار بانک ه��ا از حیث سقف جذب 
سپ��رده و مناب��ع مي شود. وي اظهارداشت: از 
دیگر تلاش ه��اي بانک مرکزي براي ایجاد 
رقاب��ت سالم بین بانک ها تعیین سقف جذب 
سپ��رده و منابع ب��راي بانک ها است. حیدري 
گف��ت: ای��ن نکته اهمی��ت دارد که یک بانک 

ت��ا چ��ه ح��د مي تواند سپرده ج��ذب کند و به 
ازاي آن تسهیلات دهد و دارایي جدید ایجاد 
کند. حیدري افزود: حتما باید این میزان جذب 
سپرده متناسب با حقوق صاحبان سهام آنها، 
ان��دازه بان��ک، قدمت و توان کارشناسي و نیز 
کفایت منابع انساني آن باشد. معاون نظارتي 
بان��ک مرک��زي گفت: وقتي سقف سپرده اي 
ب��راي بانک ه��ا تعریف و بعد از تصویب ابلاغ 
ش��ود، هیچ بانکي نمي تواند با رحجان قیمتي 

خ��ارج از سقف مربوطه جذب سپرده کند این 
شرایط رقابت را براي بانک ها قانونمدار مهیاتر 
مي کن��د. وي اف��زود: بانکي که با عدم رعایت 
نرخ سود مصوب شوراي پول و اعتبار اقدام به 
ج��ذب مناب��ع کند با ابزار سپرده قانوني و سایر 
مق��ررات با آن برخورد خواهد شد؛  بنابراین به 
نفع بانک ها خواهد بود که نرخ هاي مصوب را 
مراعات و در سقف سپرده اي مصوب فعالیت 
نمایند. این مقام مسئول در بانک مرکزي به 
ایبنا بیان داشت: بانک مرکزي بازي رقابت را 
به نفع بانک هاي قانونمدار تغییر مسیر مي دهد 
ت��ا در چارچوب مقررات همه بتوانند راحت تر 

کسب و کار کنند.

بانک هاي قدرتمند پول بيشتري درمي آورند

شرایط جذب سپرده در بانک ها متنوع می شود

بانک مرکزي در جدیدترین تصمیم 
خــود در نظــر دارد تــا میزان جذب 
ســپرده هاي بانکي را ساماندهي و 
ظرفیت و توان هر بانک براي جذب 

سپرده و منابع را مشخص کند

گ��روه صنعتي ایران خودرو درراستاي تحقق راهبرد 
مولت��ی برن��د، رویکرد اصلي خ��ود را بر توسعه روابط 
بین المللي و دعوت از خودروسازان بزرگ و معتبر دنیا 
براي سرمایه گذاري در تولید محصولات جدید قرار 

داده است.   
ای��ن گ��روه صنعتي براي دست یابي به اهداف تعیین 
شده در حوزه توسعه و تنوع محصول، در کنار ارتقاي 
کیفیت محصولات فعلي،  همکاري هاي بین المللي 
و شراکت با تولیدکنندگان مطرح جهاني را به عنوان 
ره یافتي براي تامین نیاز مش��تریان پیش روي خود 

قرار داده است. 
ای��ران خ��ودرو در ه��ر بازار هدف، بس��ته به سلایق، 
نی��از ه��ا، رقب��اي آن بازار و یک یا چن��د خودرو را به 
عن��وان محص��ول صادرات��ي تعری��ف م��ي کند. در 
راست��اي سیاست هاي مدیریت ارش��د ایران خودرو 
براي حضور مس��تمر در بازارهاي هدف، ایجاد تنوع 
در سبد محصولات صادراتي، حفظ برند ملي و مونتاژ 
خودروهاي رانا، دنا و سورن در سایت هاي فرامرزي 
در دستور کار قرار دارد. حضور در بازارهای جهانی، در 
درجه اول با هدف ارزآوری صورت می گیرد. در این 
فرآین��د بنگاه ه��ای اقتصادی و صنعتی با سطح توقع 
بالاتری نسبت به انتظارات داخلی مواجه می شوند و 
در رقابت با کشورهای دارای تکنولوژی پیشرفته تر، 
تلاش می کنند تا کیفیت محصولات تولیدی را ارتقا 
دهن��د. قطع��ا در چنین روندی به��ره وری افزایش و 

هزینه ها پایین می آید.
 

ایکاپوتوسعهصادرات
گروه صنعتي ایران خودرو براي همکاري با شرکاي 
خارجي یک شرط اساسي را لحاظ کرده و آن صدور 
حداقل 3۰ درصد تولید محصول مش��ترک از طریق 
شبک��ه توزی��ع شرکت خارجي است؛ به طور مثال در 
قراردادی که با پژو بسته شده، این موضوع قید شده 
است. ایران خودرو و پژو با تشکیل شرکتي مشترک 
ب��ه نام ایک��اپ، تولید محصولاتي از جمله پژو ٢۰8، 
3۰۱ و ٢۰۰8 را در دست��ور ک��ار قرار داده که براساس 
آن 3۰ درص��د تولی��دات آن از طریق شبکه پژو صادر 

خواهد شد.
 

بازارهايصادراتيایرانخودرو
در مقطع��ی عم��ده بازار ص��ادرات محصولات ایران 
خ��ودرو ع��راق بود، اما براساس راهبردهاي مدیریت 
ارش��د ایران خودرو بازاره��اي جدیدی نیز در برنامه 
صادرات��ی م��ورد توج��ه واقع ش��ده؛ از جمله شمال 
آفریق��ا  شام��ل الجزایر،  تونس و بازار هاي مش��ترک 
المناف��ع مانن��د آذربایجان،  قزاقس��تان و احیاي بازار 
 سوری��ه ک��ه این گس��تره روز ب��ه روز درحال توسعه 

است. 
ایران خودرو در شش پایگاه تولیدي در فراسوي مرزها 
از جمل��ه ب��لاروس، سوریه، عراق، سنگال و ونزوئلا 
ظرفی��ت تولید ۶3 هزار دستگاه محصولات تولیدي 

این شرکت را دارد. 
استرات��ژي ص��ادرات ای��ران خودرو، فع��ال سازي و 
تولید محصولات جدید در این سایت ها است. ایران 
خ��ودرو ب��ه کش��ورهایي که در آن سای��ت تولید راه 
 اندازي کرده، با ارسال قطعات منفصله خودرو مونتاژ 

مي کند. 

تولیدبدونسرمایهگذاري
در سال هاي گذشته، ایران خودرو در برخي از کشورها به 
سرمایه گذاري و راه اندازي خط تولید اقدام کرده است، 
اما در برخي از سایت ها که با سرمایه گذاري مستقیم 
ایران خودرو تاسیس شد، راهبرد این شرکت در زمینه 
تولید در سایر کشورها تغییر کرده و به سمت تولید بدون 
سرمایه گذاري مستقیم حرکت مي کند. نزدیک ترین 
مثال در این زمینه راه اندازي خط تولید در کشور الجزایر 
بدون سرمایه گذاري مستقیم و صرفا با ارایه خدمات 
مهندسي و فني است و به این ترتیب ایران خودرو خود 
را از چال��ش ه��اي احتمال��ي ناشي از شرایط سیاسي و 
اجتماعي کشورهاي هدف مصون نگاه داشته و آینده 

صادرات محصولات خود را تضمین مي کند.
 

س�اختکارخانهتولیدمحصولاتایرانخودرو
درباکو

عملی��ات ساخت خط تولید محصولات ایران خودرو 
در جمهوری آذربایجان با حضور وزیر صنعت، معدن 

و تج��ارت ای��ران و وزیر اقتصاد جمهوری آذربایجان 
و مدیرعام��ل ای��ن گروه صنعتی آغاز شده است. این 
پ��روژه ب��ا سرمایه گ��ذاری ۱٤ میلیون دلاری طرف 
آذربایجانی، نیمه نخست سال آینده به بهره برداری 
خواه��د رسی��د و محصولات برند ایران خودرو شامل 
خودروهای دنا، رانا، سمند و سورن در آن تولیدخواهد 
شد. بیش ترین سهم ایران خودرو در راه اندازی این 
خ��ط تولید دانش فنی و انتقال تکنولوژی خواهدبود. 
ظرفی��ت تولی��د این سایت سالان��ه ۱۰ هزار دستگاه 
در ی��ک شیف��ت کاری است و برای 3۰۰ نفر، اشتغال 
زایی خواهد کرد. بررسی ها و آمارها نشان می دهند، 
خودروسازان��ی در سال های آینده موفق خواهند بود 
که علاوه بر بازارهای داخلی، با افزایش توان رقابتی، 
سهم��ی از ب��ازار بی��ن المللی را نی��ز در اختیار داشته 

باشند.
 

پارسپلیسدرترکمنستان
گ��روه صنعت��ي ایران خودرو ص��ادرات محصولات 

تجهیز شده به کشور ترکمنستان را با هدف افزایش 
سهم بازار کش��ورهاي CIS آغاز کرد. یکي از برنامه 
هاي ایران خودرو افزایش سهم در بازار کش��ورهاي 
آسی��اي میان��ه و قفق��از از طریق اتحادیه گمرک این 
کشورهاست و بر همین اساس صادرات به کشورهاي 
ترکمنستان، بلاروس و راه اندازي سایت آذربایجان 
و قزاقستان را در دستور کار قرار داده است. برمبناي 
ق��راردادي که با وزارت کش��ور ترکمنس��تان منعقد 
شده تامین ٢۰۰ دستگاه خودروي پلیس این کش��ور 
توس��ط ای��ران خودرو صورت مي گیرد که در صورت 
تایید، تامین ناوگان مورد نیاز پلیس ترکمنس��تان از 
سوي ایران خودرو ادامه خواهد یافت. ترکمنستان از 
کشورهاي مشترک المنافع است که ایران خودرو آن 
را به عنوان دروازه اي براي صادرات به کش��ورهاي 

منطقه در نظر گرفته است.
 

نوساناتنرخارزوصادرات
در نگ��اه اول شای��د این شائبه پیش بیاید که ارز گران 
ب��ه نف��ع صادرات است، اما در نگ��اه عمیق تر متوجه 
می شوی��م ک��ه بالابودن ن��رخ ارز، قیمت تمام شده را 
افزای��ش می دهد؛ بنابراین می ت��وان نتیجه گرفت ، 
ثب��ات در ن��رخ ارز، کمک می کندکه قیمت تمام شده 
محص��ول کنترل ش��ود و به تبع آن، مزیت صادراتی 

هم حفظ شود. 
 

کلامآخر
طبق سند توسعه خودرو قرار است طی سال ۱٤۰٤، 
یک سوم خودروهای تولید داخل )یعنی یک میلیون 
دستگ��اه( ص��ادر شود. در این شرای��ط، کارشناسان 
معتقدند که خودروسازها باید علاوه  بر حفظ بازارهای 
خارج��ی خ��ود، به  دنبال بازاره��ای جدید نیز باشند، 
هرچند در عین حال این کار را بسیار سخت می دانند. 
ب��ه گفت��ه آن ها، نفوذ در بازاره��ای جدید صادراتی، 
اتفاق��ی نیس��ت ک��ه به این زودی ه��ا رخ دهد، اما به 
ه��ر ح��ال نمی ت��وان از آن غافل شد. ارتباط طولانی 
با کش��ورهای هدف، ارتباطی که حداقل تا یک دهه 
آین��ده اش قابل پیش بین��ی باش��د لازمه داشتن یک 

صادرات موفق است.
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