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 دکتر پیکارجو رسماً سکاندار 
بیمه آرمان شد

بب��ا مُه��ر تأیید رئیس 
مرک��زی  بیم��ه  کل 
جمه��وری اس�المی 
ای��ران، دکت��ر کامبیز 
پیکارجو رس��ماً س��کان هدایت ش��رکت 
بیمه آرمان را به دست گرفت. به گزارش 
روابط عمومی بیمه آرمان، دکتر سلیمانی 
رئی��س کل بیم��ه مرکزی ط��ی نامه‌ای، 
صلاحیت حرفه‌ای دکتر کامبیز پیکارجو 
را ب��ه عنوان مدیرعامل بیمه آرمان تأیید 
و اب��راز امی��دواری کرده که با مس��اعی 
اعض��ای هی��أت مدی��ره و کارکنان بیمه 
آرم��ان، اهداف مورد نظر بیمه مرکزی و 

شرکت متبوع محقق شود. 

برگزاری همایش آموزشی 
بیمه‌های زندگی بیمه آسیا

آموزش��ی  بهمای��ش 
بازاریابی و تکنیک‌های 
بیمه‌ه��ای  ف��روش 
ب��ا حض��ور  زندگ��ی 
نمایندگان سرپرستی منطقه 4 بیمه آسیا 
برگ��زار ش��د.به گ��زارش روابط عمومی 
بیم��ه آس��یا و با توجه ب��ه رویکرد صنعت 
بیم��ه در توس��عه بیمه‌ه��ای زندگ��ی، 
همایش آموزشی بازاریابی و تکنیک‌های 
ف��روش بیمه‌ه��ای زندگی بیمه آس��یا با 
حضور 450 نفر از نمایندگان سرپرس��تی 
منطق��ه 4 و متقاضی��ان بیمه‌های زندگی 

در مشهد مقدس برگزار شد. 

مراس�م  در  کوث�ر  بیم�ه  مدیرعام�ل 

سرپرس�تی  جدی�د  س�اختمان  افتت�اح 
ک�رد: عن�وان  ش�اهرود  ش�عبه  و  س�منان 

تثبیت بیمه در کنار خدمات
ش��رکت‌های  بتثبیت 
بیم��ه ب��ا ارائه خدمات 
نوین، به‌موقع و مناسب 
به بیمه‌ش��دگان میسر 
می‌ش��ود. به گزارش روابط‌عمومی بیمه 
کوث��ر، هم‌زمان با ای��ام ولادت حضرت 
فاطمه‌زهرا )س(، مدیرعامل ش��رکت در 
س��فر به استان سمنان و افتتاح ساختمان 
جدید سرپرس��تی و ش��عبه ش��اهرود، در 
دی��دار ب��ا کارکنان و نماین��دگان، ضمن 
بیان این مطلب، گفت: ما س��عی داریم با 
طراح��ی بیمه‌نامه‌های نوی��ن، خدمات 
متنوع��ی را ب��ه هموطن��ان ارائه دهیم و 

آرامش را برای آنان به ارمغان آوریم.

تقدیر بیمه ایران معین 
از ساسان پرکان نوجوان 

مستعد چابهاری
ببیمه ای��ران معین در 
مس��ئولیت  راس��تای 
اجتماعی خود، حمایت 
از استعدادهای نوظهور 
کش��ور را دردس��تور کار خود قرار داده از 
این رو امروز در مراسمی با حضور جناب 
آق��ای دکت��ر اس�المی پن��اه و جمعی از 
مدیران شرکت از ساسان پرکان، نوجوان 
مس��تعد چابهاری که در رش��ته ورزش��ی 
ژیمناس��تیک مه��ارت خاص��ی دارد در 
محل ش��عبه چابهار تقدی��ر بعمل آورد و 
ضم��ن پرداخ��ت هدیه نقدی، ایش��ان را 
تح��ت پوش��ش بیمه زندگی‌م��ان بیمه 

ایران معین قرار داد.
برگزاری همایش بین المللی توسعه  �� 

چابهار با حضور بیمه ایران معین
همای��ش بی��ن الملل��ی توس��عه چابهار 
مصادف با روز چابهار با حضور وزیر راه و 
شهرس��ازی، دبیر شورایعالی مناطق آزاد، 
نماینده ولی فقیه در سیستان و بلوچستان 
و امام جمعه زاهدان، امام جمعه مس��جد 
مکی اهل سنت زاهدان و مهمانانی از ۱۷ 
کشور دنیا امروز آغاز شد. در این همایش 
فرصت س��رمایه گذاری و معرفی چابهار 
ارائ��ه و همزم��ان با ای��ن همایش در روز 
گذشته آن تعدادی از طرح‌های اقتصادی 

افتتاح و بهره برداری شد.

اخبار

کارگزاری‌ه��ا بخش مهمی از ش��بکه فروش 
بیمه به حساب می‌آیند که با توجه به تحولات 
روز، در آینده نزدیک به عنوان یکی از بازیگران 

مهم این شبکه مطرح خواهند شد.
 ب��ه گ��زارش اداره کل رواب��ط عمومی و امور 
بی��ن الملل بیم��ه مرکزی، دکت��ر غلامرضا 
س��لیمانی در دیدار با کارگزاران صنعت بیمه 
ضم��ن اع�الم این مطلب افزود: کارگزاران با 
توج��ه به توان تج��ارب فنی و دانش بیمه‌ای 
می‌توانن��د بهتری��ن نرخ و ش��رایط را به بیمه 
گذاران پیش��نهاد کنند و در حقیقت مش��اور 
قاب��ل اعتم��ادی ب��رای بیم��ه گ��ران و بیمه 
گ��ذاران باش��ند. رئی��س کل بیمه مرکزی در 
این دیدار ضمن ارزشمند خواندن دغدغه‌های 
کارگ��زاران بیم��ه‌ای تصری��ح کرد: تس��لط 
کارگزاران به مفاهیم بیمه‌ای و اشراف کامل 
آن��ان به جزئیات فرایند تعیین نرخ و ش��رایط 
و همچنین ریس��ک‌های بیمه‌ای می‌تواند به 
افزای��ش ضریب اعتم��اد عمومی و در نهایت 
توسعه صنعت بیمه منتهی شود. رئیس شورای 
عالی بیمه با بیان این نکته که کارگزاران فقط 

مش��اوران بیمه‌گذاران نیستند، اظهار داشت: 
صنع��ت بیم��ه با خارج ک��ردن کارگزاری‌ها و 
نمایندگی‌های بیمه از مسیر فروش بیمه نامه 
نف��ع چندان��ی نخواهد برد و در دراز مدت این 

فرآیند به زیان صنعت بیمه تمام خواهد شد.
دکتر س��لیمانی در بخش دیگری از س��خنان 
خ��ود ضمن تش��ریح آخرین وضعیت صنعت 
بیم��ه در کش��ور تصری��ح کرد: نه��اد ناظر در 

راستای صیانت از حقوق بیمه گذاران و بیمه 
گران، جلوی نرخ و ش��رایط غیر عادی و غیر 
حرف��ه‌ای بیم��ه نامه‌ها به خصوص در بخش 
ثال��ث و درم��ان را خواهد گرفت. وی با تأکید 

بر ضرورت بروزرس��انی سیستم‌های فروش 
نمایندگی‌ه��ا و کارگزاری‌ه��ای صنعت بیمه 
افزود: صنعت بیمه باید استارتاپ ها را به عنوان 
یک سیس��تم کمک رسان بپذیرد و نهاد ناظر 
نیز با قانونمند کردن آن زمینه علمی‌تر شدن 
فعالیت‌های صنعت بیمه را فراهم خواهد کرد. 
دکتر س��لیمانی نس��بت به لزوم تقویت بخش 
آم��وزش و بحث کادرس��ازی در صنعت بیمه 
تاکی��د ک��رد و گفت: تمرکز بر بخش آموزش 
در س��طح عالی از اه��داف مهم بیمه مرکزی 
است و قصد داریم با هم اندیشی دانشگاهها، 
موضوع جانش��ین پروری در صنعت بیمه را با 
جدی��ت دنبال کنیم. رئیس کل بیمه مرکزی 
در پایان این مراس��م ابراز امیدواری کرد که 
با فراهم ش��دن بس��ترهای کافی، کارگزاران 
نیز بتوانند در تدوین و اصلاح آیین نامه‌ها به 
ش��ورای عالی بیمه کمک کنند. گفتنی است 
در آغاز این مراسم جمعی از کارگزاران صنعت 
بیمه مشکلات و دیدگاه‌های خود را با رئیس 
کل بیم��ه مرکزی، مع��اون نظارت و مدیران 

ارشد بیمه مرکزی مطرح کردند.

رئیس کل بیمه مرکزی:

کارگزاران بیمه مشاوران صنعت بیمه به شمار می‌روند

جلس��ه هم اندیش��ی معاونین ش��رکت بیمه »ما« و مدیر 
بان��ک ملت اس��تان بوش��هر با حضور نمایندگان ش��بکه 
فروش اس��تان بوش��هر برگزار و بر استفاده هر چه بیشتر از 
ظرفیت‌های بانک ملت شعبه بوشهر تاکید شد. به گزارش 
رواب��ط عموم��ی بیمه »ما«، در این نشس��ت صمیمانه که 
با حضور معاون فنی، معاون ش��بکه فروش و توس��عه بازار 
و مدی��ر امور ش��عب، نماین��دگان وکارگزاران بیمه »ما« و 
کیوانی مدیر بانک ملت استان بوشهر برگزار شد.  کیوانی 
سرپرست بانک ملت استان بوشهر گفت: استقرار میزهای 
بیمه‌ای در ش��عب بانک و اس��تفاده از ظرفیت‌های بانک 
ملت اهمیت بس��یاری دارد. معاون فنی ش��رکت به کسب 
جایزه »حمایت از کارمندان » منا 2019 اشاره کرد و گفت: 
ش��رکت بیمه »ما« در میان ش��رکت‌های بزرگ و ثروتمند 

بین المللی و منطقه حائز رتبه نخست در خصوص حمایت 
از کارمندان شد.

وی در ادامه خاطر نشان کرد: کسب این موفقیت مرهون 
ت�الش و الط��اف مدیرعام��ل و اعضای هی��ات مدیره و 
حمایت‌های س��هامداران عمده و س��عی و کوشش پرسنل 
اس��ت. معاون ش��بکه فروش و توس��عه بازار، ضمن اعلام 
تحقق 117 درصدی برنامه عملیاتی شعبه بوشهر و تشریح 
اقدامات انجام شده از سوی این شعبه برای خدمت رسانی 
‏ویژه به بیمه گذاران استان خاطرنشان کرد: مهم‌ترین نکته 
در ش��رکت بیمه »ما« انجام هرچه بهتر تعهدات و جلب 
رضایت بیمه گذاران اس��ت و در این راس��تا همکاران من 
تمام تلاش خود را برای ارائه خدمات شایسته و مبتنی بر 

نیاز و شأن خواهند داشت.

همزمان با دوازدهمین کنفرانس حسابداران و مدیران مالی 
و نهُمین دوره جایزه ملی مدیریت مالی ایران، شرکت بیمه 

نوین موفق شد لوح تقدیر سه ستاره را دریافت کند.
ب��ه گ��زارش روابط عمومی، ش��رکت بیمه نوین در دومین 
حض��ور خ��ود در ای��ن جایزه ملی، با ارتقای سیس��تم‌های 
عملک��رد مال��ی و ارائ��ه گزارش‌های ش��فاف خ��ود، لوح 
تقدیرنامه سه ستاره را کسب و شقایق دیلمی‌پور، مدیرمالی 
ش��رکت ای��ن جایزه را دریافت ک��رد. برگزاری جایزه ملی 
مدیریت مالی ایران از سال ۱۳۸۹ بستر ساز بهبود و ارتقا 
سطح مدیریت مالی و اقتصادی در شرکت‌ها و سازمان‌های 
شرکت‌کننده شده است. شرکت‌‌کنندگان در این رویداد، در 
هر دوره با ارائه اظهارنامه‌های مالی به جایزه ملی مدیریت 
مال��ی ای��ران، فرآیندها و نظام‌های مالی خود را در معرض 

ارزیابی قرار می‌دهند.
ب��ر اس��اس این گزارش، جایزه مل��ی مدیریت مالی ایران 
یکی از ارزیابی‌های مهم در زمینه مالی است که پیش از 

این ۸ دوره در ایران اجرایی شده است.
ش��ایان ذک��ر اس��ت، ه��دف برگزارکنن��دگان دوره‌های 
جایزه‌مل��ی مدیریت‌مال��ی ایران، حمای��ت مدیریت مالی 
حرفه‌ای در مسیر دستیابی به جایگاه واقعی در شرکت‌ها 
و سازمان‌ها، تشویق و ترغیب شرکت‌ها برای انجام خود 
ارزیابی و شناخت نقاط قوت و ضعف و زمینه‌های بهبود، 
تعریف راهبردی از مدیریت مالی و اقتصادی س��ازمان در 
جهت دس��تیابی به اهداف اس��تراتژیک، معرفی و فراهم 
 نم��ودن ام��کان تب��ادل تجربی��ات موفق مدی��ران مالی 

است.

کسب جایزه ملی مدیریت مالی توسط بیمه نویننشست هم اندیشی مدیران بانک ملت و شرکت بیمه »ما« 

بیمه س��رمد در راس��تای حمایت از تولید و به منظور انجام 
تعهدات به موقع و س��ریع خس��ارت به بیمه گذاران، ظرف 
م��دت ی��ک هفته پس از تکمیل مدارک، خس��ارت آتش 
س��وزی به مجتمع فولاد ش��هریار را به میزان بالغ بر 8/4 

میلیارد ریال پرداخت کرد.
پرداخت س��ریع‌ترین خس��ارت بیمه س��رمد کلید خوردبه 
گ��زارش پای��گاه خب��ری تجارت آنلاین ب��ه نقل از روابط 
عمومی بیمه سرمد، این پرداخت خسارت در حالی صورت 
گرفت که این شرکت دارای مهلت چهار هفته‌ای شرایط 
عمومی به منظور تکمیل مدارک بود که با پرداخت آن در 
زمانی کوتاه‌تر از مهلت قانونی، س��ریع‌ترین خسارت بیمه 

سرمد پرداخت شد.
بر اساس این گزارش، در پی وقوع حادثه آتش سوزی در 

چهارم دی ماه س��ال جاری، کوره‌های مواد مذاب که در 
اثر نفوذ این مواد با کویل آبگرد مسی کوره صورت گرفت، 
منجر به ذوب کویل شد که پس از رسیدن به آب با توجه به 
دمای بالای مذاب )1600 درجه سانتیگراد( سبب تجزیه 

و یونیزه شدن ناگهانی و انفجار شد.
بلافاصله پس از وقوع حادثه، تیم کارشناسی به سرپرستی 
حس��ین قربانی مدیر آتش س��وزی بیمه س��رمد به اتفاق 
سرپرستی بیمه سرمد در استان آذربایجان غربی به محل 
حادثه مراجعه و پس از ارزیابی دقیق و بررسی همه جانبه 
خس��ارت حادث ش��ده به مدت 14 ساعت با همکاری بیمه 
گذار نس��بت به برآورد و تعیین خس��ارت اقدام کردند و در 
نهایت سی‌ام دی ماه، در زمانی کمتر از یک ماه خسارت 

مذکور پرداخت شد.

قائم مقام مدیرعامل بیمه دانا، نقش شبکه فروش در اجرای 
موفقیت‌آمیز طرح مهر دانا و تمرکز بر شبکه فروش را مورد 
تاکید قرار داد و خواستار بهره‌گیری همکاران از هنر و تکنیک 
فروش در سطح استان‌ها شد. به گزارش روابط عمومی بیمه 
دانا، حسین حسینی در جمع برخی از نمایندگان این شرکت، 
فروش بیمه را نوعی تکنیک دانست و با اشاره به اینکه باید 
از این هنر استفاده صحیح کنیم، افزود: طرح مهر دانا طرح 
بس��یار مطلوب و تاثیرگذاری از لحاظ اقتصادی محس��وب 
می‌ش��ود که کار کارشناس��ی فراوانی روی آن انجام ش��ده 
است. وی، بیمه، بانک، شبکه فروش و مردم را چهار بخش 
منتفع شده از این طرح عنوان کرد و اظهار داشت: با توجه 
به اینکه قشر وسیعی از جامعه از مزایای این طرح برخوردار 
می‌شوند، لذا ضرورت دارد برای اجرای کامل و موفقیت آمیز 

آن تمامی شعب و دفاتر نمایندگی بیمه دانا درسراسر کشور 
بسیج شده و در جهت گسترش و نهادینه شدن آن تلاش 
بیشتری کنند. قائم مقام مدیرعامل بیمه دانا، بازنگری. در 
برخی سیاست‌ها و تصمیم‌گیری‌ها را موجب رفع بسیاری از 
مشکلات دانست و افزود: بیمه دانا یک تیم جوان و حرفه‌ای 
اس��ت و انتظار ما هم این اس��ت که اتفاقات جدید و مثبتی 
بزودی در این شرکت رخ دهد که اثرات آن را روی پرتفوی 
شرکت شاهد باشیم. حسینی با تاکید بر اینکه ظرفیت‌های 
زیادی در استان آذربایجان شرقی هم از نظر آموزش و هم 
دانش فنی وجود دارد، بیان کرد: صنعت بیمه این استان در 
بحث پس انداز س��رآمد کش��ور است، لذا ضرورت دارد یک 
بازنگری در س��طح اس��تان‌ها صورت گیرد تا از این طریق 

دانش خود را به اشتراک بگذاریم.

شبکه فروش نقش مهمی در گسترش طرح »مهر دانا« دارندپرداخت سریع‌ترین خسارت بیمه سرمد کلید خورد

رييس هيات مديره ش��ركت بيمه البرز در شش��مين كنگره 
صنعت حفاري ايران از كمبود نيروي متخصص در حوزه 
بيم��ه صنع��ت نفت انتق��اد كرد و گفت: صنايع نفت و بيمه 
هر كي با قدمت صد ساله جزو قدیمی‌ترین صنايع كشور 
هستند و صنعت حفاري نيز جزو اركان اصلي صنعت نفت 
از اكتش��اف تا بهره‌برداري اس��ت اما متاسفانه شرکت‌های 
بيمه تا كنون به صورت تخصصي و دانش‌محور در صنعت 

نفت به ويژه بخش حفاري حضور نداشته‌اند. 
به گزارش روابط عمومي بيمه البرز، سيد محمد رضا ميري 
‌لواس��اني افزود: بيمه البرز در چند ماه گذش��ته تلاش كرده 
اس��ت با برگزاري دوره‌هاي آموزش��ي تخصصي در اين 
بخش گام‌های مثبتي در صنايع نفت،‌ گاز و پتروش��يمي 
بردارد. وي كه داراي مدرك دكتراي مديريت ريس��ك و 
كارشناس��ي ارشد س��ازه‌های دريايي از انگلستان و سابقه 
مشاور بیمه‌ای در شركت ملي نفت ايران،‌ شركت حفاري 

ش��مال و ش��ركت نفت و گاز پارس اس��ت، اظهار داش��ت: 
صنعت بيمه به صورت كنسرس��يومي متش��كل از هش��ت 
شركت بيمه با صنعت نفت همكاري دارد اما متاسفانه تعداد 
متخصصان در بخش‌هاي ساحلي و فراساحلي صنعت نفت 
بس��يار اندك اس��ت بنابراين هدف من از ورود به صنعت 
بيمه و شركت بيمه البرز، تقويت حضور تخصصي صنعت 
بيم��ه در بخ��ش نفت و گاز و پرورش نيروهاي متخصص 

در اين بخش است. 
ب��ه گفت��ه رييس هيات مديره بيم��ه البرز در فرآيند صدور 
بيمه‌نامه تا تاريخ انقضاي آن در صنايع نفت، گاز و پتروشيمي 
بايد كيسري ارزيابي‌هايي به صورت دوره‌اي انجام پذيرد 
اما متاس��فانه در ايران نه ش��ركت‌هاي معتبر واسط بين دو 
صنع��ت وج��ود دارن��د كه اين ارزياب��ي را انجام دهند و نه 
نيروه��اي متخصصي در ش��رکت‌های بيمه پرورش پيدا 

کرده‌اند كه بتوانند اين شكاف و خلاء را پر كنند.

به گزارش روابط عمومی بیمه حکمت، غلامرضا سلیمانی 
در نشس��ت ش��ورای عمومی روابط عمومی‌های صنعت 
بیمه س��خن با بیان اینکه رس��الت اصلی روابط عمومی‌ها 
آشناسازی مردم با ظرفیت‌های صنعت بیمه است، گفت: 
با برطرف شدن چالش‌های فرهنگ‌سازی، تحقق این امر 

دور از دسترس نخواهد بود.
وی ب��ا قدردان��ی از فعالی��ت روابط عمومی‌ه��ا در فرایند 
همگانی سازی صنعت بیمه به نقش حیاتی ارتباط بیمه‌گر 
و بیمه‌گذار اشاره کرد و عنوان داشت: باید تلاش کنیم که 
صدای بیمه‌گذاران بیش��تر و واضح‌تر به گوش برس��د، چرا 
که رضایتمندی مردم در توسعه صنعت بیمه نقش اساسی 
را ایفا می‌کند. رئیس کل بیمه مرکزی با تاکید بر این نکته 
که مدیریت فضای مجازی از مأموریت‌های حساس روابط 
عمومی‌ها به شمار می‌رود، گفت: تخریب یک شرکت بیمه 
به معنای آس��یب به پیکره صنعت بیمه اس��ت، زیرا اعتماد 

مردم سرمایه اصلی این صنعت به حساب می‌آید.
س��لیمانی با برش��مردن چالش‌های اصلی صنعت بیمه به 
مس��ائلی نظیر ایجاد انگیزه برای ورود س��رمایه گذاران، 
برطرف کردن ضعف‌های آیین نامه‌ای، مشکلات فروش 
س��هام بیمه در بازار بورس و تقویت وفاداری س��ازمانی در 
ش��بکه فروش اش��اره کرد و افزود: ارتباط مستمر بیمه‌گر و 
بیمه‌گذار و رفع موانع موجود و همچنین ظرفیت س��ازی 
برای گس��ترش شبکه‌های سنتی و دیجیتال فروش بیمه 
بای��د در اولوی��ت برنامه‌های کوتاه مدت و بلندمدت روابط 

عمومی‌ها قرار بگیرد.
وی با تشریح آخرین آمار تلفات جاده‌ای در کشور، لزوم ورود 
روابط عمومی‌ها به این عرصه را یادآور شد و تصریح کرد: 
روابط عمومی‌ها می‌توانند با ارائه برنامه‌های کارشناس��ی 
ش��ده و تبلیغات مؤثر و اطلاع رس��انی حرفه‌ای در کاهش 

سوانح جاده‌ای نیز نقش آفرینی کنند.

لزوم مدیریت فضای مجازی در حوزه بیمه توسط روابط عمومی‌هاصنعت نفت از كمبود متخصصان بيمه‌اي رنج می‌برد

مدیرعام��ل بیم��ه دانا می‌گوید ت��ا زمانی که بانک اطلاعاتی از 
بیمه‌گذاران ش��خص ثالث نداش��ته باشیم، نمی‌توانیم نرخ حق 
بیمه افراد کم ریسک و پُر ریسک را در چارچوب قانون شخص 

محوری تعیین کنیم.
ب��ه گ��زارش اخباربانک،بورس و بیمه،ابراهی��م کاردگر  درباره 
اجرای قانون ش��خص محور ش��دن بیمه ش��خص ثالث اظهار 

داشت: بر اساس قانون تا پایان برنامه ششم توسعه، بیمه نامه 
شخص ثالث باید شخص محور شود.

وی درب��اره ابهام��ی که در خص��وص خرید دو یا چند بیمه نامه 
برای هر فرد استفاده کننده از خودرو به وجود آمده بود، توضیح 
داد: اصلا اینطور نیست که چون بیمه نامه به نام شخص است، 
بای��د دو ی��ا چن��د حق بیمه برای هر خودرو پرداخت ش��ود، بلکه 

یک بیمه نامه برای خودرو صادر می شود و در قالب یک کلوز 
استفاده کنندگان از آن مشخص می شوند.

مدیرعامل بیمه دانا درباره تفکیک رانندگان با ریسک پایین و بالا 
گفت: مقررات حاکم بر کشور در هر حوزه باید از منطق علمی 
برخوردار باشد. فردی با ریسک بالا حتما باید حق بیمه بیشتر و 

فرد با ریسک پایین باید حق بیمه کمتری پرداخت کند.

شرایط تعیین نرخ بیمه ثالث شخص محور


