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تصویب کلیات تعیین تکلیف 
کارگزاران بیمه کشاورزی

نماین��دگان مجلس ش��ورای اس�المی با 
کلی��ات طرح تعیین تکلیف کارگزاران بیمه 
کش��اورزی موافقت کردند. به گزارش خانه 
ملت، نمایندگان مجلس ش��ورای اسلامی 
در نشس��ت علنی امروز )سه‌شنبه، ۸ خرداد 
ماه( با کلیات طرح تعیین تکلیف کارگزاران 
بیمه کشاورزی با ۱۶۶ رأی موافق، ۵۳ رأی 
مخال��ف و ۱۲ رأی ممتن��ع از مجموع ۲۵۰ 
نماین��ده حاضر در جلس��ه موافقت کردند. 
گفتن��ی اس��ت، زهرا س��اعی س��خنگوی 
کمیس��یون اجتماع��ی مجل��س ش��ورای 
اس�المی در خص��وص کلیات طرح تعیین 
تکلی��ف کارگزاران بیمه کش��اورزی گفت: 
باید توجه کرد کارشناسان بیمه کشاورزی 
افراد تحصیلکرده‌ای هس��تند که با شرکت 
در آزمون و قبولی در آن این عنوان شغلی را 
کسب کردند و تعیین تکلیف این کارگزاران 
با توجه به لحاظ بازنشس��ته ش��دن پرسنل 
وزارت جه��اد کش��اورزی ص��ورت خواهد 
گرفت؛ بنابراین مخالف با موضوع کوچک 

سازی دولت نیست.

تأسیس ۴ دفتر 
بیمه خارجی در ایران

رییس کل بیمه مرکزی از تأسیس و فعالیت 
۴ دفتر توس��ط بیمه گران خارجی در ایران 
خبر داد و افزود: یک درخواست دیگر برای 
راه اندازی دفتر توسط شرکت‌های خارجی 
نیز در دستور کار قرار دارد. عبدالناصر همتی 
در گفتگ��و ب��ا ایبنِا با اع�الم این خبر گفت: 
تأسیس این دفاتر البته به معنای فعالیت در 
ایران نیست، بلکه بیشتر برای آن است که 
بتوانند از شرکت‌های بیمه ایرانی کار بگیرند. 
وی تصریح کرد: شرکت‌های بیمه اروپایی 
ب��رای آنک��ه در ایران فعالیت کنند یا باید در 
ایران شعبه دایر کنند یا سهام شرکت‌های 
ایران��ی را بخرن��د. رییس کل بیمه مرکزی 
خاطرنشان کرد: قبل از روی کار آمدن دونالد 
ترامپ در آمریکا، ش��رایط به خوبی در حال 
پیشرفت بود اما بعد از آن روند همکاری‌ها 
مقداری کُند شد. رییس شورای عالی بیمه 
گفت: ما حق بیمه برای پوشش‌های اتکایی 
ب��ه طرف‌های اروپای��ی را به یورو پرداخت 
می‌کنیم و در زمان بروز خسارت نیز به یورو 
این خس��ارت‌ها را دریافت می‌کنیم. همتی 
گفت: بیش��تر ذخای��ر ارزی بیمه مرکزی و 
ش��رکت‌های بیمه نیز به یورو اس��ت؛ با این 
حال برای پوش��ش برخی از ریس��ک‌های 
موجود در صنایع نیاز به دلار و س��ایر ارزها 
داریم که این موضوع باعث می‌شود تا حق 

بیمه مقداری گران‌تر شود.

شماره جدید »تازه‌های بیمه 
ایران و جهان« منتشر شد

پنج��اه و دومی��ن ش��ماره از دو هفته‌نام��ه 
الکترونی��ک تازه‌های بیم��ه ایران و جهان 
توس��ط پژوهشکده بیمه انتش��ار یافت. به 
گزارش روابط عمومی پژوهشکده بیمه این 
شماره با بررسی موضوع اقبال بیشتر صنعت 
بیمه از یورو بر تاکید دکتر همتی رییس کل 
بیمه مرکزی در کنار زدن دلار و بهره‌برداری 
از یورو در معاملات ارزی خود پرداخته است. 
گسترش پوشش س��ایبری و ریسک‌های 
احتمالی مترتب بر آن و همچنین تقاضای 
نهاد ناظر مبنی بر همکاری ش��رکت‌های 
بیمه در این زمینه، خبر دیگری اس��ت که 
ابعاد آن در این نش��ریه تش��ریح شده است. 
تازه‌های بیمه ایران و جهان موضوع عقب 
نشینی امریکا از برجام و پیامدهای آن برای 
صنع��ت بیمه و بخ��ش اتکایی ایران که از 
عوارض این تحریم تعارض بین تحریم‌های 
ایالات متحده و اروپاست را برای خوانندگان 

مطرح نموده است.

اخبار

مدی��ر بیمه‌ه��ای زندگی بیمه س��رمد گفت: 
بیمه‌های زندگی نقش مهمی در ارائه خدمات 
اجتماع��ی، فرایند رش��د و توس��عه اقتصادی 
کش��ورهای توسعه‌یافته و در حال توسعه ایفاء 
می‏کند. به گزارش روابط عمومی بیمه سرمد، 
بایگان با تاکید بر لزوم فرهنگسازی به منظور 
افزایش س��طح آگاهی تمامی اقش��ار جامعه از 
مزایای بیمه‌های زندگی، افزود: توس��عه بیمه 
عم��ر در ای��ن جوامع، از ی��ک طرف با هدایت 
سرمایه‌های کوچک خانوارها به سمت ایجاد 
ظرفیت‌های اقتصادی مناسب و از طرف دیگر 
با گس��ترش زمینه‌‏های سرمایه‌گذاری، اثرات 
مثبت و هدفمند بر رشد بازار سرمایه و تأمین 
مالی بنگاه‏ه��ای اقتصادی برجای می‏گذارد. 
بای��گان با بیان اینکه بس��یاری از نمایندگان، 
در انج��ام یک مصاحبه ف��روش موفق، دچار 
موانعی می‌ش��وند، به تش��ریح مراحل فروش 
موفق پرداخت و با اشاره به اینکه فروشندگی 
خ��وب، یک هنر اس��ت؛ گف��ت: در این هنر به 
خری��دار اج��ازه می‌دهید مانند ش��ما فکر کند. 
البته این کار مستلزم آن است که شما کنترل 
نوع مصاحبه‌ای را که انجام می‌دهید، در دست 
داشته باشید و باید بدانید که در مصاحبه فروش 
خود مرحله‌به‌مرحله چه می‌خواهید بکنید. وی 
ادامه داد: اولین قدم برای انجام مصاحبه موفق، 
داش��تن »برنامه‌ریزی قبلی« اس��ت؛ هدف از 
کلیه برنامه‌ریزی‌های قبلی آن است که زمینه 

را برای انجام یک مصاحبه فروش در شرایط 
ای��ده آل آماده‌س��ازیم. به‌این‌ترتیب وقتی‌که 
اولین تماس را با خریدار می‌گیریم، باید درباره 
کس��ی که با او صحبت می‌کنیم اطلاعاتی را 
داش��ته باش��یم که این اطلاعات عبارت‌اند از: 
نشانی، شغل، سن، درآمد تقریبی و خصوصیات 

اخلاقی، وضع خانوادگی، سرگرمی‌ها و ...
برنامه ریزی دقیق، عامل افزایش موفقیت

مدیر بیمه‌های زندگی بیمه سرمد با بیان اینکه 

در پژوهش‌ها ثابت شده که این زمینه‌چینی‌ها 
می‌تواند ش��انس ما را برای موفقیت افزایش 
دهد، افزود: از صد نفر از موفق‌ترین نمایندگان 
بیمه عمر س��ؤال ش��د که اگر فقط یک‌چیز را 
عام��ل موفقیت خود بدانن��د، آن چه می‌تواند 
باش��د؛ بعضی‌ها گفتند پش��تکار، برخی پاسخ 
دادن��د انتخ��اب هوش��مندانه خری��دار، ولی 
پاس��خی که توس��ط اکثر این افراد موفق داده 
ش��د، برنامه‌ریزی دقیق بود. بایگان، قدم دوم 

در انج��ام مصاحبه موف��ق را »رخنه کردن به 
درون فکر خریدار« عنوان کرد و تصریح کرد: 
باید توجه داش��ت که بین جلب‌توجه خریدار و 
رخن��ه کردن به درون افکار او اختلاف زیادی 
وجود دارد؛ ش��ما می‌توانید وارد دفتر یک نفر 
ش��وید و کی��ف خ��ود را روی می��ز او بیاندازید 
و ب��ه همین س��ادگی توج��ه او را جلب نمایید. 
غالباً گفته می‌شود که سرانجام یک مصاحبه 
ف��روش ظرف ده دقیقه تماس اولیه با خریدار 

تعیین خواهد ش��د؛ ولی فروشندگانی که واقعاً 
در کارش��ان موفق هس��تند اذع��ان دارند که 
س��رانجام مصاحبه ف��روش در حقیقت ظرف 
10 ثانیه اول روشن می‌شود. وی ادامه داد: به 
همین دلیل اولین جمله‌ای که شما به خریدار 
می‌گویی��د تاثیرگذار اس��ت و باید بیان‌کننده 
مطلب��ی با خصوصیات��ی چون جذب‌کنندگی، 
تعارف آمیز بودن و حقیقت گفتن باش��د. مدیر 
بیمه‌ه��ای زندگی بیمه س��رمد ب��ا بیان اینکه 
انتقال اطلاعات در خصوص مزایای اس��تفاده 
از بیمه نامه بسیار مهم است، افزود: اگر مشتری 
در مصاحب��ه ف��روش، اطلاعاتی کافی درباره 
بیمه عمر به دست بیاورد، طبعاً منطق او را در 
مس��یر خریدن بیمه عمر هدایت خواهد کرد، 
بنابراین مشکل شما فقط این است که چگونه 
اطلاع��ات مرب��وط به مزایای بیمه را در اختیار 
او بگذاری��د. بای��گان تاکید کرد: اگر بتوانید در 
ش��رایط مناس��ب این کار را انجام دهید، افراد 
زیادی آماده هستند تا برنامه مالی خود را تغییر 
داده، پرداخ��ت وج��ه را بپذیرند و از ش��ما بیمه 
عمر خریداری کنند. وی خاطرنشان کرد: پس 
واقعیت‌ه��ای مربوط ب��ه مزایای بیمه عمر را 
در اختی��ار خری��دار بگذاری��د و خواهید دید که 
خریدار تصور منفی خود را درباره بیمه عمر از 
دست می‌دهد و برای شنیدن ایده بیمه عمر و 
سرمایه‌گذاری که شما می‌خواهید به او معرفی 

کنید مشتاق می‌شود.

مدیر بیمه‌های زندگی بیمه سرمد تشریح کرد:

مراحل فروش موفق بیمه‌نامه زندگی

بیم��ه مرکزی آخری��ن ظرفیت مجاز 
نگه��داری ریس��ک و قبولی اتکایی 
ش��رکت‌های بیم��ه را ب��ر مبن��ای 
اطلاعات آخری��ن صورت‌های مالی 
مصوب منتشر کرد که طی آن تنها ۴ 
شرکت مجاز به قبولی اتکایی هستند. 
ب��ه گ��زارش ایبنِا، بر اس��اس جدول 
منتش��ر شده از س��وی بیمه مرکزی، 
بیم��ه ایران با ۱۷ میلیون و ۷۷۵ هزار 
و ۱۲۰ میلی��ون ری��ال رتب��ه اول را در 
ظرفیت مجاز نگهداری ریس��ک دارد 
و شرکت‌های بیمه البرز با ۲ میلیون و 

۷۱۹ هزار و ۸۸۰ میلیون ریال و آسیا با 
۲ میلی��ون و ۴۷۹ هزار و ۲۳۸ میلیون 
ریال در رتبه‌های دوم و سوم بالاترین 
ظرفی��ت مج��از نگهداری ریس��ک 
هس��تند. براین اساس تنها ۴ شرکت 
بیم��ه ایران، پاس��ارگاد، ملت و ایران 
معی��ن ظرفیت مج��از قبولی اتکایی 
دارند و س��ایر شرکت‌های بیمه مجاز 
به قبول اتکایی نیس��تند. بیمه ایران 
۸ میلی��ون و ۸۸۷ هزار و ۵۶۰ میلیون 
ریال ظرفیت مجاز قبولی اتکایی دارد 
و بعد از این شرکت بیمه پاسارگاد ۶۳۵ 

هزار و ۷۸۶ میلیون ریال، بیمه ملت با 
ی��ک میلیون ۵۵۸ هزار و ۲۵ میلیون 
ری��ال و بیم��ه ایران معین ۳۹۳ هزار و 
۴۱۱ میلیون ریال ظرفیت مجاز قبولی 
اتکایی دارند. براساس آمار منتشر شده 
در جدول بیمه مرکزی، ظرفیت مجاز 
قبول��ی اتکای��ی در قرارداد برای بیمه 
ایران ۳۵۵ هزار و ۵۰۲ میلیون ریال، 
برای بیمه پاس��ارگاد ۲۵ هزار و ۴۳۱ 
میلیون ریال، برای بیمه ملت ۲۲ هزار 
و ۳۲۱ میلیون ریال و برای بیمه ایران 
معی��ن ۱۵ ه��زار و ۷۳۶ میلیون ریال 

اعلام شده است.  همچنین دو شرکت 
بیمه اتکایی امین با ۸۶۹ هزار و ۴۱۳ 
میلیون ریال و بیمه اتکایی ایرانیان با 
۵۹۰ هزار و ۱۰۹ میلیون ریال ظرفیت 
مجاز قبولی اتکایی دارند. از سویی، با 
توجه به مصوبه ش��ورای عالی بیمه، 
پروانه فعالیت شرکت بیمه توسعه در 
رشته‌های بیمه خودرو و زندگی ابطال 
و در خصوص سایر رشته‌ها تعلیق شده 
اس��ت. نحوه محاس��به ظرفیت مجاز 
قبول��ی اتکای��ی و قبول��ی در قرارداد 
براساس مفاد مندرج در بند ۴ ضوابط 

اجرایی ماده ۲۰ آیین نامه شماره ۴۰.۵ 
به شرح ذیل است:

قبولی اتکایی: ۵۰ درصد ظرفیت مجاز 
نگهداری

قبول��ی در ق��رارداد: ۲ درصد ظرفیت 
مجاز نگهداری

نه��اد ناظ��ر بیم��ه‌ای کش��ور از بیمه 
گ��ذاران درخواس��ت ک��رده ع�الوه 
ب��ر مدنظ��ر ق��راردادن ظرفیت مجاز 
نگهداری ریسک، به سطح توانگری 
مالی شرکت‌های بیمه که توسط بیمه 
مرکزی تائید و اطلاع رسانی شده نیز 

ب��ه عنوان یکی از معیارهای اصلی در 
قرارداده��ای خود توج��ه کنند. بیمه 
مرک��زی توضیح داده اس��ت که این 
جدول برابر با آیین نامه نحوه نظارت 
ب��ر امور بیمه‌های اتکایی مؤسس��ات 
بیمه مس��تقیم و مکمل آن )ش��ماره 
۵۵ و ۵۵.۱( و ضواب��ط اجرای��ی ماده 
۲۰ آیی��ن نامه ش��ماره ۴۰.۵ مصوب 
ش��ورایعالی بیمه، تهیه و بروز رسانی 
شده است. بدین ترتیب تا زمان اعمال 
تغیی��رات آتی نصاب‌های بالا ملاک 

عمل هستند.

آخرین ظرفیت مجاز نگهداری ریسک شرکتهای بیمه

وحیدرضاجمالی؛ مدیربیمه های 
اش��خاص انف��رادی بیمه نوین با 
اع�الم ای��ن خبر اف��زود: خدمت 
جدی��د ب��ا عنوان طرح ش��ایگان 
در راس��تای تکریم و قدردانی از 
بیمه گذاران خوش حس��اب بیمه 
نامه‌های عمر و س��رمایه گذاری 

ش��رکت بیم��ه نوین با هدف پوش��ش نیازه��ای بیمه‌ای 
مشتریان ارزنده این شرکت طراحی و روانه بازار شده است. 
ب��ه گزارش روابط عمومی بیم��ه نوین، وحیدرضاجمالی؛ 
مدیربیم��ه ه��ای اش��خاص انفرادی بیم��ه نوین با اعلام 
ای��ن خب��ر افزود: خدمت جدید با عنوان طرح ش��ایگان در 
راستای تکریم و قدردانی از بیمه گذاران خوش حساب بیمه 

نامه‌های عمر و س��رمایه گذاری 
شرکت بیمه نوین با هدف پوشش 
نیازهای بیمه‌ای مشتریان ارزنده 
این ش��رکت طراحی و روانه بازار 

شده است.
وی تصریح کرد: در این طرح بیمه 
شدگان بیمه‌های عمر و سرمایه 
گذاری بیمه نوین می‌توانند از پوشش بیمه درمان تکمیلی 
با نرخ و ش��رایط ویژه بهره مند ش��وند. جمالی از اجرای 
طرح ش��ایگان در س��ه س��طح خبر داد و خاطرنشان کرد: 
بیمه گذاران عزیز با توجه جمع حق بیمه پرداختی خود در 
زمان اخذ این پوش��ش می‌توانند یکی از س��طوح این طرح 

را انتخاب کنند.

»بیم��ه جامع پ��روژه« در حوزه بیمه‌های 
مهندسی توسط بیمه سرمد ارائه می‌شود. 
ب��ه گزارش روابط عمومی بیمه س��رمد، 
سرپرس��ت مدیریت بیمه‌های مسئولیت 
و مهندس��ی با اعلام این خبر افزود: این 
بیمه‌نامه قادر خواهد بود تمام ریسک‌های 
یک پروژه احداث را از زمان شروع حمل 

تجهیزات گرفته تا انبارداری، نصب، تست و دوره نگهداری 
پروژه تحت پوشش قرار دهد که این شرکت تاکنون برای 
دو پروژه بزرگ، این بیمه‌نامه را مطابق ش��رایط اس��تاندارد 
بین‌المللی ارائه داده است. الهام جلوی ادامه داد: این نوع 
بیمه‌نامه برای پروژه‌های عمرانی و زیرساختی و همچنین 
نصب ماش��ین‌آلات و دس��تگاه‌ها قابل ارائه است و پوشش 

آن همزم��ان ب��ا تحویل پ��روژه به مالک 
ی��ا بهره ب��ردار خاتمه می‌یابد. وی با بیان 
اینکه در ش��رایط تحریم سال‌های اخیر، 
شرکت‌های بیمه ایرانی تلاش نموده‌اند، 
بیمه‌نامه‌های مناس��ب نیاز مش��تریان را 
مطاب��ق با آخری��ن طرح‌ها و محصولات 
کش��ورهای خارج��ی ارائ��ه نماین��د که 
 Comprehensive Project یک��ی از این محص��ولات
Insurance ی��ا بیم��ه جام��ع پروژه در ح��وزه بیمه‌های 
مهندس��ی اس��ت، تصریح کرد: موارد تحت پوشش در این 
بیمه‌نامه ش��امل مبلغ پیمان، تجهیزات و ماش��ین‌آلات، 
خس��ارت وارده به اش��خاص ثالث، تأخیر در شروع پروژه و 

همچنین باربری تجهیزات پروژه می‌باشد.

ارائه »بیمه جامع پروژه« توسط بیمه سرمدارائه پوشش درمان تکمیلی به بیمه شدگان عمر بیمه نوین

جریمه بند )ب( ماده ۲۴ قانون بیمه اجباری 
ش��خص ثال��ث برای موتورس��یکلت‌ها و 
ماش��ین‌آلات کش��اورزی فاقد بیمه‌نامه 
شخص‌ثالث بخشیده شد. به گزارش اداره 
کل رواب��ط عمومی و امور بین الملل بیمه 
مرکزی، در راستای مصوبه مجمع عمومی 
صندوق تأمین خسارت‌های بدنی و موافقت 

بیمه مرکزی جمهوری اسلامی ایران به منظور حمایت از 
اقش��ار آس��یب پذیر و پیش��گیری از آسیب‌های اجتماعی و 

تروی��ج فرهنگ بیمه، ش��رکت‌های بیمه 
مکلفن��د از تاری��خ ۱۳۹۷, ۰۳.۱۹ مقارن با 
عید س��عید فطر لغایت ۱۳۹۷.۰۶.۱۹ صد 
درصد مبلغ جریمه موضوع بند )ب( ماده ۲۴ 
قانون بیمه اجباری ش��خص ثالث مصوب 
س��ال ۱۳۹۵ مربوط به موتور سیکلت‌ها و 
ماش��ین‌آلات کشاورزی فاقد بیمه‌نامه که 
دارن��دگان آن‌ه��ا در ب��ازه زمانی مورد اش��اره اقدام به خرید 

بیمه‌نامه شخص ثالث می‌نمایند را دریافت نکنند.

س��ود خالص ش��رکت بیمه‌‌کوثر در سال 
96 نس��بت‌‌به س��ال گذش��ته 357 درصد 

رشد داشت. 
به‌گ��زارش روابط‌عموم��ی و اعلام مدیر 
اقتصادی و س��رمایه‌گذاری بیمه‌کوثر؛ در 
این دوره ش��اهد رشد 344 درصدی سود 
عملیاتی ش��رکت بوده‌ایم. نوید خاندوزی 

تاکیدکرد: رشد سودهای خالص و عملیاتی در سال گذشته 
ناشی از سرمایه‌گذاری‌های موفق در حوزه بازار سرمایه و 

نیز رونق بازار بوده است. وی افزود: درامد 
حق‌بیمه نیز نس��بت به س��ال گذشته 11 
درصد رش��د داشته است. مدیر اقتصادی 
و س��رمایه‌گذاری بیمه‌کوثر با بیان اینکه 
جم��ع حقوق صاحبان س��هام و دارایی‌ها 
به‌ترتی��ب از رش��د 13 و 41 درص��دی 
برخ��وردار ب��وده اس��ت، تصریح‌ک��رد: 
 ارزش وی��ژه هر س��هم ش��رکت حدود ه��زارو 350 ریال 

است.

رشد 357 درصدی سودخالص بیمه‌‌کوثربخشودگی جرائم بیمه دارندگان ماشین آلات کشاورزی

وزیر نفت تاکید کرد که توافق با کشورهای اروپایی برای حفظ 
برج��ام از نظ��ر انتق��ال پول نفت و بیمه نفتکش ها مهم اس��ت. 
ب��ه گ��زارش ایبنِا، بیژن نامدار زنگنه در حاش��یه جلس��ه هیات 
دولت در جمع خبرنگاران در پاس��خ به س��والی درباره مذاکرات 
ای��ران ب��ا ۴+۱ ب��رای حفظ برجام ب��دون آمریکا گفت: توافق با 
 اروپایی‌ها برای ما از نظر انتقال پول نفت و بیمه نفتکش ها مهم 

است. 

وی در عین حال تاکید کرد که کمتر از یک سوم نفت ایران به 
کش��ورهای اروپایی صادر می‌ش��ود. زنگنه افزود: ارتباط با اروپا 
به دلیل تأثیر آنها بر تمایل دیگر مشتریان برای خریداری نفت 
ایران، از اهمیت بالایی برخوردار است. وی درباره راهکارهای 
فروش نفت خام در بازارهای جهانی گفت: راهکارها را به دلیل 
سوء استفاده ترامپ عنوان نمی‌کنم اما فکرهایی در این رابطه 
ش��ده اس��ت که با توجه به تجاربی که وجود دارد س��عی خواهیم 

کرد مانع از کاهش صادرات شویم. زنگنه علائم ادامه فعالیت 
ب��ا هن��د و چی��ن را مثبت ارزیابی کرد و افزود: باید صادرات را با 
این کش��ورها ادامه دهیم که در این زمینه صحبت‌هایی ش��ده 
است. وی همچنین گفت: برای انتقال وجه، کشور چین از قبل 
سازوکارهایی داشت ولی برای این انتقال به کشورهای دیگر، 
باید بانکی وجود داش��ته باش��د که این مش��کل نیز باید از طریق 

ارتباط با اروپا مرتفع شود.

توافق با اروپایی‌ها از نظر بیمه نفتکش ها مهم است


