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بازدید رییس هیات مدیره
 بیمه سرمد از شعبه تبریز

ریی��س هی��ات مدیره 
بیم��ه س��رمد از ش��عبه 
تبریز این شرکت بازدید 
ک��رد. به نق��ل از روابط 
عمومی بیمه س��رمد، در این س��فر استانی 
ک��ه ب��ا حضور دکتر مجتب��ی کاتب رییس 
هی��ات مدی��ره، مجید حبیب��ی معاون فنی 
بیمه‌های اموال، دیده بانی سرپرست شعبه 
تبری��ز و جمع��ی از کارکنان و نمایندگان در 
محل ش��عبه تبریز صورت گرفت، دیداری 
صمیمان��ه ب��ا مدیر بانک صادرات اس��تان 
آذربایجان ش��رقی و نشس��تی با کارکنان و 

نمایندگان استان برگزار شد.

پرداخت خس�ارت 12 میلیاردی 
مصدوم حادثه رانندگی در مشهد
خس��ارت دی��ه مصدوم 
حادثه رانندگی در مشهد 
مق��دس ک��ه از س��وی 
مراج��ع قضای��ی معادل 
ی��ک میلیارد و 268 میلی��ون تومان برآورد 
ش��ده بود به ذی نفع پرونده پرداخت ش��د. به 
نقل از روابط عمومی بیمه ایران، چک دیه و 
آرش مصدوم حادثه رانندگی طی مراسمی 
باحضور مدیر کل بیمه ایران استان خراسان 
رض��وی و معاونین اس��تان در منزل ذینفع 
حادث��ه، ضم��ن دیدار و ملاقات با ایش��ان، 
تقدیم ش��د. عبدا... رخشانی مصدوم حادثه، 
ب��ر اث��ر بی احتیاطی راننده وانت نیس��ان در 
تاریخ سوم شهریور 95 دچار صدمات شدید 
جس��می شد. وفق نظریه پزشکی قانونی و 
گذران��دن طول درمان و رس��یدگی پرونده 
توس��ط مراجع قضایی و دادگستری منتهی 
ب��ه ص��دور رأی و درس��ال جاری از س��وی 

اجرای احکام دادگستری ابلاغ شد. 

انتصاب مدیر بازرسی بیمه‌کوثر 
ط��ی حکمی ازس��وی 
بیمه‌کوثر،  مدیرعام��ل 
مدیر بازرس��ی ش��رکت 
منصوب شد. به‌گزارش 
روابط‌عمومی بیمه‌کوثر؛ علی صنعتگر با 29 
س��ال س��ابقه فعالیت در حوزه بازرس��ی و 
حراس��ت شرکت‌های دولتی و خصوصی و 
بانک‌ه��ا به‌عنوان مدیر بازرس��ی ش��رکت 
معرف��ی ش��د. مدی��ر بازرس��ی ش��رکت 
درخصوص برنامه‌های این مدیریت گفت: 
تهیه و تنظیم برنامه بازرسی مستمر دوره‌ای 
و  ش��عب  سرپرس��تی‌ها،  از  م��وردی  و 
نمایندگی‌ه��ای تحت‌پوش��ش، تجزی��ه و 
تحلی��ل عملکرد کلی مدی��ران و کارکنان 
ستاد و سرپرستی‌ها و نمایندگان و نیز نحوه 
عملکرد آن‌ها با مش��تریان و بررس��ی و ارائه 
راهکارهای پیش��نهادی به واحدهای تابعه 
برای اصلاح نقاط ضعف و بهبود نقاط قوت 

ازجمله برنامه‌های این مدیریت است.

خودروی پژو ۲۰۶ 
به نماینده منتخب اهدا شد

ه��م زمان ب��ا برگزاری 
از  تجلی��ل  مراس��م 
ش��بکه  برترین‌ه��ای 
ف��روش بیم��ه نوین در 
س��ال ۱۳۹۶، یک دس��تگاه خودروی پژو 
۲۰۶ ب��ه نماینده منتخب این ش��رکت در 
بخش جش��نواره فروش یلدای نوین اهدا 
ش��د. به نقل از روابط عمومی بیمه نوین، 
این مراس��م با حضور مدیرعامل، اعضای 
هیأت مدیره، معاونان و مدیران شرکت به 
همراه منتخبان ش��بکه فروش بیمه نوین 
در س��الن همایش مرکز مطالعات و بهره 
وری مناب��ع انس��انی س��ازمان مدیری��ت 
صنعتی برگزار شد. در این مراسم تقدیر از 
نمایندگان و ش��بکه فروش بیمه نوین در 
س��ال ۱۳۹۶ در ۹ بخ��ش نمایندگان برتر 
اس��تانی، کش��وری، نماین��دگان جدی��د، 
مدی��ران فروش برت��ر، نماین��دگان برتر 
فروش بیمه‌های عمر انفرادی، نمایندگان 
حقوق��ی و کارگ��زاران برت��ر و همچنی��ن 
جش��نواره فصل طلایی نوین و جش��نواره 
فروش یلدای نوین با اهدای تندیس، لوح 

تقدیر و جوایز نقدی انجام شد.

اخبار

دستیابی به رشد ۵۰ درصدی در برنامه ششم 
توس��عه که تعهد بیمه مرکزی و صنعت بیمه 
اس��ت با یک یا چند س��مینار محقق نخواهد 
ش��د اما قطعاً می‌توانیم ب��ا یافتن راهکارهای 
تخصصی کلان کشور نقش آفرینی کنیم. به 
نق��ل از اداره کل رواب��ط عموم��ی و ام��ور بین 
الملل بیمه مرکزی، دکتر غلامرضا س��لیمانی 
که در همایش توسعه بیمه‌های زندگی سخن 
می‌گف��ت ب��ا اعلام این مطل��ب افزود: فضای 
کسب و کار در صنعت بیمه به شرایط خاصی 
بستگی دارد که یکی از آن عوامل سطح تورم 
در اقتصاد است که در استقبال مردم از بیمه‌های 
زندگی نقش بس��زایی دارد. وی تصریح کرد: 
وقتی تورم بالا می‌رود مردم برای حفظ ارزش 
نقدینگ��ی در بخ��ش دارایی‌ه��ای فیزیکی و 
غیرمولد س��رمایه گذاری می‌کنند و اس��تقبال 

از خرید بیمه نامه کمتر می‌شود. 
ایش��ان ب��ا اب��راز امی��دواری از تأثیر مناس��ب 
س��مینارهای تخصصی و حرفه‌ای اینچنینی 
در توسعه بیمه‌های زندگی افزود: بیمه، بانک 
و بورس سه ضلع مثلث بازارهای پولی و مالی 
و رکن اصلی اقتصاد هر کش��وری به حس��اب 
می‌آیند. رییس کل بیمه مرکزی افزود: صنعت 
بیم��ه ب��ا تکیه بر پس اندازهای خرد مردم باید 
ب��رای آین��ده آنان اطمین��ان و آرامش کافی و 

پوشش‌های لازم را فراهم کند.

از  گی�ری  به�ره  در  س�وزی  فرص�ت  �� 
ظرفیت‌های سرمایه گذاری

وی صنع��ت بیم��ه را در جهان از ارکان اصلی 
اقتص��ادی هر کش��وری دانس��ت و گفت: از 
هزار و شش��صد هزار میلیارد تومان نقدینگی 

ک��ه در کش��ور ما وج��ود دارد تنها چهل هزار 
میلی��ارد توم��ان آن به فعالیت‌های بیمه گری 
مربوط می‌شود و بیانگر این واقعیت است که 
از ظرفیت‌های س��رمایه گذاری صنعت بیمه 
بهره چندانی نبرده‌ایم. رییس ش��ورای عالی 
بیمه با برش��مردن س��وابق یکصدوچند ساله 
صنعت بیمه در کشور از این صنعت به عنوان 
صنعتی مهجور یاد کرد و گفت: امروزه باید از 
واژه »بیم��ه عم��ر« گذر کنیم و به »بیمه‌های 
زندگ��ی« برس��یم و ای��ن جابجای��ی واژه‌ها 
می‌تواند اثرات روانی خوبی را در جامعه بر جا 

بگذارد. ایش��ان به گزارش نش��ریه »سیمگا« 
در خص��وص ضری��ب نفوذ جهانی بیمه حدود 
ش��ش و س��یزده دهم درصد در سال ۲۰۱۷ و 
س��هم بیش��تر بیمه‌های زندگی در این حوزه 
اشاره کرد و اظهار داشت: آمارهای مربوط به 
کشورهای هند، ایتالیا، انگلستان و کشورهای 
توس��عه یافته در زمینه صنعت بیمه از س��هم 
بالای افزایش ضریب نفوذ بیمه‌های زندگی 
خبر می‌دهد و این در حالی اس��ت که س��هم 
کش��ور ما در این افزایش ضریب بسیار اندک 
اس��ت و بای��د تلاش خ��ود را در این خصوص 

بیشتر کنیم.
نگاه ویژه به بیمه زندگی �� 

دکتر س��لیمانی با اشاره به موضوع تعهد بیمه 
مرک��زی و تکلیف دولت برای رش��د ضریب 
نفوذ پنجاه درصدی از نرخ پایه در پایان برنامه 
ششم توسعه کشور، حرکت شرکت‌های بیمه 
به سمت تخصصی شدن را راهکار اصلی این 
توسعه ارزیابی کرد و گفت: در سال ۱۳۹۰ تنها 
ده درص��د نماین��دگان صنعت بیمه به صورت 
تخصص��ی در زمینه بیمه‌های زندگی فعالیت 
می‌کردند که خوشبختانه در سال ۱۳۹۶ این 

عدد به ۳۹ درصد افزایش یافته که این رش��د 
نشانه نگاه ویژه صنعت بیمه به رشته بیمه‌های 
زندگی است. وی تصریح کرد: در سال ۱۳۹۰ 
تنها س��ه شرکت به ش��کل تخصصی در این 
ح��وزه فعالیت می‌کردند که رش��ته بیمه‌های 
زندگی بالای بیس��ت درصد پرتفوی آنان را 
تش��کیل می‌داد اما در حال حاضر ده ش��رکت 
بیم��ه‌ای در ای��ن حوزه فعالی��ت می‌کنند که 
بالای بیس��ت تا پنجاه درصد از پرتفوی آنها 

به بیمه‌های زندگی اختصاص دارد.

استفاده از سیاست‌های تشویقی �� 
رئیس شورای عالی بیمه با اشاره به وضعیت 
اقتص��ادی کش��ور پ��س از زی��ر پا گذاش��تن 
توافقنامه برجام توسط آمریکا خاطرنشان کرد: 
طبیعتاً در ش��رایط فعلی ممکن اس��ت فشار به 
بیمه‌ها زیاد ش��ود چون با توجه به تحریم‌ها و 
افزایش ضریب تورم بخش��ی از بازار بیمه‌ای 
دستخوش آسیب خواهد شد. وی افزود: باید 
به فکر سیاستهای تشویقی باشیم و با بازنگری 
در بخش��ی از آئین نامه‌ها و مقررات، عملیات 

بیمه گری را تسهیل کنیم. 
ایش��ان سیاست بیمه مرکزی در عدم اعطای 
مجوز به شرکت‌های بیمه جنرال را قابل قبول 
دانس��ت و گفت: در حال حاضر پنج ش��رکت 
تخصص��ی متقاضی دریاف��ت پروانه فعالیت 
هستند، یک شرکت دیگر کارهای مربوط به 
پذیره نویس��ی را انجام می‌دهد و یک شرکت 
تخصص��ی بیمه زندگی ه��م در حال فعالیت 
اس��ت و به نظر می‌رس��د با تخصصی‌تر شدن 
فعالیت شرکت‌های بیمه مشکلات این حوزه 

به حداقل خواهد رسید.

رییس کل بیمه مرکزی تاکید کرد؛

اهمیت حضور صنعت بیمه در بازار سرمایه

مدیرعامل بیمه پاسارگاد ارتباط بیمه 
ب��ا بازار س��رمایه، حف��ظ ارزش پول 
مل��ی و توس��عه فرهنگ بیمه زندگی 
در جامع��ه را از مهم‌تری��ن عوام��ل 
توس��عه بیمه‌های زندگ��ی در ایران 
دانس��ت. معصوم ضمیری در سمینار 
توس��عه بیمه‌های زندگی با اش��اره به 
پیش‌نیازه��ا و الزامات توس��عه بیمه 
زندگی در ایران گفت: بخش��ی از این 
پیش‌نیازه��ا به بیرون صنعت بیمه و 
بخش��ی به درون آن مربوط می‌شود. 
وی ب��ا اش��اره ب��ه مهم‌تری��ن پیش 
نیازه��ای بی��رون صنعت بیمه اظهار 
کرد: ورود به یک بازار سرمایه مطمئن 
و کارآمد از پیش نیازهای مهم رش��د 
بیمه زندگی و همچنین ثبات نس��بی 
در ارزش پول ملی و توس��عه فرهنگ 
بیمه در جامعه از دیگر موارد تأثیرگذار 
در گسترش بیمه‌های زندگی هستند. 

مدیرعام��ل بیمه پاس��ارگاد افزود: از 
س��وی دیگر در داخ��ل صنعت بیمه، 
اولی��ن اقدام ایج��اد یک اراده جمعی 
با همکاری بیمه مرکزی برای رش��د 

بیمه‌های زندگی است.
ضمی��ری ب��ا بیان این که بس��یاری 
از محص��ولات تولید ش��ده در داخل 
کش��ور ابتدا به مرحله تولید می‌رسند 
و بع��د ب��ازار عرضه در آن مش��خص 
می‌ش��ود اما در صنع��ت بیمه ما باید 
اول نیاز جامعه را مشخص کرده و بر 
اس��اس آن محصول طراحی کنیم و 
ب��ازار ف��روش ما بتواند آن را در اختیار 
م��ردم قرار ده��د. وی با بیان این که 
یکی دیگر از الزامات توسعه بیمه‌های 
زندگی س��ازمان فروش تخصصی در 
ش��رکت‌های بیمه‌ است، اظهار کرد: 
ف��روش بیمه زندگ��ی نیاز به معرفی 
چه��ره به چهره ای��ن محصول دارد 

و نمی‌ت��وان ب��ه ص��ورت مجازی یا 
روش‌ه��ای دیگ��ر آن را فروخ��ت. 
بنابراین باید برای آموزش و توس��عه 
ش��بکه ف��روش تدابیری اندیش��ید. 
مدیرعامل بیمه پاس��ارگاد ادامه داد: 
در بیمه‌ه��ای زندگی و پوش��ش‌های 

تکمیل��ی باید یک ش��رایط عمومی 
کام��ل و م��ورد توافق ش��رکت‌های 
بیم��ه و بیم��ه مرکزی ایجاد ش��ود و 
از س��وی دیگ��ر برخ��ی آیین‌نامه‌ها 
از جمل��ه آیین‌نام��ه ۶۸ مرب��وط ب��ه 
بیمه‌ه��ای زندگی و مس��تمری نیاز 

ب��ه بازنگ��ری دارد. ضمی��ری ایجاد 
مش��وق‌های فروش برای بیمه‌های 
زندگی را یکی از موارد مهم دانست و 
گفت: لزوم تأسیس شرکت‌های بیمه 
تخصصی مورد توافق همه اس��ت و 
باید مش��وق‌هایی در این زمینه ایجاد 
شود. وی با بیان این که یکی از موانع 
توس��عه بیمه‌های زندگی نبود برنامه 
جامعی اس��ت که بتواند مورد استفاده 
تمام ش��رکت‌های بیم��ه‌ قرار بگیرد، 
تصریح کرد: در حال حاضر شرکت‌ها 
به صورت جداگانه برنامه‌هایی را برای 
خودش��ان دارند اما بای��د یک برنامه 
جام��ع بیمه‌های زندگ��ی برای همه 
ش��رکت‌ها تدوین ش��ود. مدیرعامل 
بیمه پاس��ارگاد همچنین با اش��اره به 
جزییات فعالیت بیمه پاسارگاد در حال 
حاضر گفت: تا پایان س��ال ۱۳۹۶ در 
بیم��ه پاس��ارگاد ۵۵.۸ درصد از تولید 

در بخ��ش بیمه‌های زندگی اس��ت و 
اگ��ر ما اس��تاندارد جهان��ی را بین ۵۵ 
ت��ا ۶۰ درصد قرار می‌دهیم، باید این 
ش��رکت‌های بیمه این هدف را برای 
خود بگذارند که ما تقریباً به این هدف 

رسیده‌ایم.
به گفته ضمیری تا پایان سال ۱۳۹۶ 
ح��دود دو میلی��ون و ۴۸۹ هزار فقره 
بیمه نامه توسط بیمه پاسارگاد صادر 
شده که ۸۵ درصد از این بیمه‌نامه‌ها 
در حال حاضر فعال هستند. وی افزود: 
به طور کلی از نظر صدور بیمه‌نامه بر 
اساس سن مشتریان، حدود ۸۴ درصد 
از تولید بیمه‌نامه‌ها مربوط به افراد زیر 
۴۰ س��ال اس��ت که نشان می‌دهد در 
کشور ما بیمه‌شده‌های جوان داوطلب 
خری��د بیمه‌های زندگی هس��تند چرا 
که در آن‌ها تمایل به س��رمایه‌گذاری 

بیشتر است.

مهم‌ترین عوامل توسعه بیمه‌های زندگی در ایران

ب��ا حک��م عباس��علی بنی صف��ار، رئیس 
هیئت مدیره ش��رکت بیمه دی، مهندس 
محمدرضا کش��اورز مدیرعامل بیمه دی 

شد.
به گزارش روابط عمومی و امور بین الملل؛ 
بر اساس مصوبه هیئت مدیره، محمدرضا 
کش��اورز به عن��وان مدیرعامل بیمه دی 

منصوب شد. 
محمدرضا کشاورز متولد سال 1355، دارای فوق لیسانس 
حسابداری از دانشگاه شهید بهشتی تهران، در بیمه دی به 
عنوان معاون فنی و معاون فروش و توس��عه بازار فعالیت 
کرده اس��ت. از مهم‌ترین مس��ئولیت‌ها و سوابق مدیریتی 

وی می‌ت��وان به حضور در ش��رکت بیمه 
ایران به مدت 10 سال از رده کارشناسی 
تا ریاست اداره کل در سطح شعب و ستاد، 
مدیرعام��ل و عضو هیئت مدیره لیزینگ 
آمیک��و، عضو هیئت مدیره ش��رکت‌های 
گروه آمیکو، عضو هیئت مدیره ش��رکت 
آراز محرکه و تدریس در دانشگاه علامه 
طباطبایی اش��اره کرد. مدیران وکارکنان بیمه دی ضمن 
تقدیر و تش��کر ویژه از س��هامداران و هیئت مدیره برای 
انتخاب مدیری جوان، متعهد و توانا از بدنه شرکت، برای 
ایش��ان آرزوی موفقیت و توفیق خدمت به خانواده معزز 

شهدا و ایثارگران خواستارند.

 دکت��ر نیم��ا نوراللهی مدیرعامل ش��رکت 
بیمه تجارت نو طی نشس��تی با نمایندگان 
برتر این ش��رکت ضمن تشریح برنامه‌ها و 
دیدگاههای خود ش��نوای نقطه نظرات و 
پیشنهادات شبکه فروش بودند.  به نقل از 
روابط عمومی شرکت بیمه تجارت نو جلسه 
هم اندیشی مدیرعامل با شبکه فروش برتر 

این شرکت روز شنبه مورخ 97/6/17 در دفتر مدیرعامل و 
با حضور معاون فنی، معاون توس��عه بازار و ش��بکه فروش 
مدی��ر بازاریاب��ی، مدی��ر روابط عمومی و مدیر امور ش��عب و 
نمایندگان برگزار شد. درآغاز این نشست دکتر بهنام شهریار 
ضمن تشکر از فعالیت‌های این نمایندگان هدف از برگزاری 

این نشست را هم اندیشی با شبکه فروش 
بالاخص اخذ نظرات و دیدگاه‌های آنها در 
حوزه‌های مختلف بیان نمودند تا با رفع موانع 
احتمالی موجود، مسیر فعالیت هرچه بیشتر 
نمایندگان فراهم شود.  درادامه این نشست 
نماین��دگان ضمن ابراز تبریک به انتصاب 
دکتر نورالهی به عنوان مدیر عامل شرکت 
به بیان نظرات و پیشنهادات خود پرداختند و درخواست‌های 
خود را در حوزه‌های مختلف فنی،IT، بازاریابی، بانک - بیمه 
تبلیغات بیان نمودند و پس از بحث و تبادل نظر درخصوص 
موارد مطرح شده دستورات لازم توسط مدیرعامل جهت تغییر 
برخی رویه‌های اداری و تسهیل امور نمایندگان صادر شد.

نشست مدیرعامل شرکت بیمه تجارت نو با نمایندگان برترانتصاب مدیرعامل بیمه دی

حجت بهاری فر مدیرعامل بیمه »ما« و ش��یری معاون ش��بکه 
فروش و توس��عه بازار از ش��عبه تبریز بازدید کردند. به نقل از 
رواب��ط عموم��ی بیمه »ما«، در ای��ن بازدید که به منظور تبیین 
اه��داف و دیدگاه‌ه��ای مدیرعامل و اعضای هیات مدیره بیمه 
»ما« در تبریز انجام شد، حجت بهاری فر و هیات همراه ضمن 
دی��دار ب��ا مدیر بانک ملت منطقه آذربایجان ش��رقی، اقدامات 
انجام شده فعلی و برنامه‌های آتی در این شعبه را مورد بررسی 

قرار دادند. بر اس��اس این گزارش، طی این بازدید، موضوعات 
مربوط به میزان تولید حق بیمه ش��عبه، روند جذب نمایندگان 
54 و 75 در اس��تان، ارائه خدمات مطلوب به مش��تریان و میزان 
 دس��تیابی به اهداف تعیین ش��ده توسط شعبه مورد بررسی قرار 

گرفت. 
در ادام��ه مدیرعام��ل بیمه »ما« در نشس��تی با ش��بکه فروش 
استان حضور یافت. نمایندگان و کارگزاران بیمه »ما« در استان 

آذربایجان شرقی با اشاره به موانع پیش رو، پیشنهادات خود را 
برای کاهش چالش‌ها و مش��کلات مطرح کرده و در خصوص 
ایجاد س��از و کارهای تازه در خدمت‌رس��انی به مش��تریان این 
ش��رکت، به بحث و تبادل نظر پرداختند. از جمله موارد مطرح 
شده در این نشست توجه به اصول بازاریابی و چگونگی مذاکره 
کردن به روش نوین و تاکید بر گسترش شبکه فروش بیمه‌های 

عمر و خرده فروشی بود.

ضرورت گسترش شبکه فروش بیمه‌های عمر


