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رئیس شعبه قم، کارمند برتر و 
نمونه بیمه دانا

محس��ن کریم��ی، رئیس ش��عبه قم بیمه 
دان��ا به عن��وان کارمند برت��ر و نمونه این 
ش��رکت انتخاب و معرفی ش��د.به گزارش 
روابط عمومی بیمه دانا، در حاش��یه بیست 
و ششمین همایش ملی بیمه و توسعه که 
در سالن همایش های بین المللی برج میلاد 
تهران برگزار ش��د، از کارکنان شایس��ته و 
برت��ر صنعت بیمه تقدی��ر به عمل آمد. در 
این مراس��م محسن کریمی، رئیس شعبه 
ق��م بیمه دانا به عنوان کارمند برتر معرفی 

و از وی تقدیر شد.

فصل دوم “زنگ بیمه” تجارت نو 
به یاد سپهبد شهید رقم خورد

فص��ل دوم آیین “زنگ بیمه” صبح امروز 
17 دی، با گرامیداشت یاد و خاطره شهید 
قاس��م س��لیمانی و دیگر شهدای عملیات 
تروریستی آمریکا، به همت بیمه تجارت نو 
در دو دبس��تان  دختران��ه و پس��رانه ام��ام 
حس��ن مجتبی )ع( قم و دبس��تان پسرانه 
ش��هر پردیس��ان برگزارش��د.به گزارش 
روابط عمومی؛ در مراس��م فوق که جمعی 
از مدی��ران و کارشناس��ان ای��ن ش��رکت 
حضور داشتند پس از قرائت فاتحه و ایراد 
س��خنانی درمقام شامخ ش��هید سلیمانی، 
کارشناس��ان حاض��ر کلی��ات بیمه را برای 
دانش آموزان علاقمند تش��ریح کرده و به 
س��ؤال های آنها پاسخ دادند.گفتنی است؛ 
طرح”زنگ بیمه”با هدف توس��عه فرهنگ 
بیم��ه و آموزش مباحث بیمه ای از س��نین 
کودک��ی، ب��ا ابلاغ بیمه مرکزی از آبان ماه 
س��ال ج��اری کلید خورد ک��ه در این میان 
بیمه تجارت نو با توضیح رشته های بیمه ای 
توسط کارشناسان مربوطه، توزیع هدایای 
فرهنگی، برگزاری مسابقه و اهدای جوایز 
نقدی میان دانش آموزان این استان سعی 
داشته در تحقق اهداف فوق سهیم باشد.

حضور بیمه »ما« در همایش 
ملی استاندارد 34000 منابع 

انسانی
در راس��تای حضور ش��رکت سهامی بیمه 
»ما« در همایش ملی اس��تاندارد 34000 
منابع انسانی، ارزیابان این همایش، جایگاه 
توس��عه و تعالی س��ازمان در حوزه سرمایه 
انس��انی را م��ورد بررس��ی ق��رار دادند.به 
گزارش روابط عمومی بیمه »ما«، همایش 
ملی استاندارد 34000 منابع انسانی، 17 و 
18 دی ماه سال جاری  در دانشگاه تهران 
– دانش��کده مدیریت  برگزار خواهد شد و 
شرکت سهامی بیمه »ما« به منظور پیشبرد 
اهداف توسعه و تعالی و خیزش برای چشم 
اندازهای آتی در حوزه س��رمایه انسانی در 
این همایش حضور خواهد داشت.استاندارد 
مدل 34000 بطور یکپارچه و منسجم همه 
فرایندهای منابع انسانی را آسیب شناسی 
و اثر بخشی آنها را ارزیابی و سازمان ها را 
در جهت ایجاد و ارتقاء آنها یاری می کند. 
بر اس��اس مدل 34000 می توان وضعیت 
موجود مدیریت منابع انسانی در شرکت را 
بررسی و پروژه ها و اقدامات بهبود و توسعه 
آنها را فراهم و یک فرهنگ تعالی و کمال 

را در سازمان ایجاد کرد.

برگزاری آیین معارفه 
مدیرعامل بیمه ایران

آیی��ن معارف��ه دکتر رضای��ی مدیرعامل 
ش��رکت سهامی بیمه ایران با حضور دکتر 
دژپسند وزیر امور اقتصادی و دارایی، دکتر 
معمارنژاد و دکتر عس��گری معاونان وزیر 
اقتصاد، دکتر س��لیمانی رییس کل، هیات 
عامل و مدیران ارشد بیمه مرکزی، اعضای 
هیات مدیره، معاونین و مدیران س��تادی 
و اس��تانی بیمه ای��ران پیش از ظهر امروز 
سه شنبه در ساختمان مرکزی بیمه ایران 
برگزار ش��د.به گزارش روابط عمومی بیمه 
ای��ران در این مراس��م، ع��لاوه بر معارفه و 
اعطای حکم مدیرعاملی به دکتر رضایی، 
از زحمات آقای پورکیانی مدیرعامل سابق 

بیمه ایران تقدیر شد.

اخبار

رئیس کل بیمه مرکزی، خرید بیمه های عمر 
و زندگی را روشی برای سرمایه گذاری مطمئن 
دانست و گفت: ویژگی بیمه زندگی این است 
که هر فردی به هر اندازه می تواند در یک بازه 

زمانی مشخص، سرمایه گذاری کند.
ب��ه گ��زارش اداره کل رواب��ط عمومی و امور 
بی��ن المل��ل بیم��ه مرکزی، دکت��ر غلامرضا 
سلیمانی با بیان اینکه تمرکز بیمه مرکزی در 
گسترش بیمه های عمر و زندگی است، گفت: 
در م��واردی ک��ه قانون ی��ک بیمه را همچون 
ش��خص ثالث، اجباری تعیین می کند، طبیعی 
است که شرکت های بیمه راحت تر می توانند 

مش��تری جل��ب نمایند، ام��ا مهمترین نکته 
برای ش��رکت های بیمه ای، در رشد بیمه های 
اختیاری این ش��رکتها اس��ت.رئیس کل بیمه 
مرکزی افزود: در این میان، بیمه زندگی یک 
بیمه اختیاری است که بر این اساس، تاکید بیمه 
مرکزی شکل گیری شرکتهای بیمه تخصصی 
از جمله ش��رکت بیمه زندگی است که بتوانیم 
عملًا بیمه زندگی را در جامعه گسترش دهیم 
و این کاری بسیار با ارزش و پیچیده است که 
بای��د ب��ا روش های نوین، م��ردم و خانوارها را 
ترغی��ب به اس��تفاده از این بیمه نماید.وی در 
خصوص متوس��ط مبلغی که ه��ر خانوار باید 

برای خرید بیمه زندگی بپردازد، تصریح کرد: 
دقیق��اً مزی��ت بیمه زندگی به این نکته اس��ت 
که هر فردی به هر اندازه که می تواند در یک 
دوره زمانی مشخص، مبلغی را سرمایه گذاری 
کرده و از مزیت های آن بهره مند می شود؛ به 
نح��وی ک��ه پرداخت از حداقل 30 هزار تومان 
وج��ود دارد ت��ا حتی س��الانه 5 ت��ا 10 میلیون 
تومان هم قابلیت س��رمایه گذاری وجود دارد. 
سلیمانی گفت: افراد هر چه سرمایه ارائه کنند، 
با سود و بازده مناسبی و با توجه به یک برنامه 
زمان بندی، در پایان دوره مبالغ مش��خصی را 

دریافت می کنند.

رئیس کل بیمه مرکزی:

مردم در بیمه های عمر سرمایه گذاری کنند

س��ود مش��ارکت در منافع بیمه نامه عمروس��رمایه گذاری 
ش��رکت بیمه  کوثر در س��ال 97 بیش از 20 درصد اعلام و 
به حس��اب اندوخته بیمه نامه هر یک از بیمه گذاران واریز 

شد.
ب��ه گ��زارش روابط عمومی و اعلام مدیر بیمه های زندگی 
بیمه کوثر، سود اندوخته بیمه نامه های عمروسرمایه گذاری 
در س��ال 97 با نرخی بیش از س��ود تضمین ش��ده و معادل 

03/20 درصد محاسبه و پرداخت شد.

مرتضی کامرانی خاطرنشان کرد: میانگین سود مشارکت 
بیمه های عمروسرمایه گذاری در 8 سال گذشته )سال های 

1390 تا 1397( رقم 29/22 درصد بوده است.
حس��اب های  اندوخت��ه  تفکی��ک  ک��رد:  تاکی��د  وی 
بیمه های زندگی از س��ایر حس��اب های ش��رکت، تفکیک 
سرمایه گذاری های مربوط به این بخش از سایر بخش  ها و 
همچنین شناسایی حوزه های سودآور برای سرمایه گذاری 
و تزری��ق مناب��ع بیمه های عمروس��رمایه گذاری به آن ها، 

ازجمله عوامل تحقق سود مشارکت در منافع بیمه نامه های 
عمروسرمایه گذاری است.

مدی��ر بیمه ه��ای زندگ��ی بیمه کوثر با بی��ان اینکه ورود 
ب��ه حوزه ه��ای س��رمایه گذاری پرب��ازده و فعالیت ه��ای 
مس��تمر مدیران اقتصادی ش��رکت در بالا بردن کیفیت 
س��رمایه گذاری ها و توس��عه فروش این بیمه نامه از اهم 
برنامه های ش��رکت است، تاکید کرد: بیمه کوثر در تلاش 
است در سال های آتی ازطریق کاهش هزینه های بیمه گری 

و افزای��ش درامدها، بیش��ترین منافع را برای بیمه گذاران 
بیمه نامه های عمروسرمایه گذاری فراهم کند.

کامران��ی ب��ا اش��اره ب��ه چن��د وجه��ی ب��ودن بیمه های 
عمروس��رمایه گذاری گفت: در این بیمه نامه پوشش هایی 
مث��ل ف��وت، بیماری ها، حوادث، ازکارافتادگی و غیره ارائه 
می شود، ضمن اینکه مقابله با اثر تورم، امکان برداشت از 
اندوخته، دریافت وام بدون نیاز به ضامن، س��ود مش��ارکت 

در منافع از مزایای دیگر این بیمه نامه است.

به گزارش دیوان اقتصاد, در این همایش که با مشارکت وزارت 
میراث فرهنگی، گردش��گری و صنایع دس��تی و مرکز جامع 
علمی، پژوهشی، گردشگری سلامت؛ 27 دی ماه در سالن 
همایش های بین المللی هتل اسپیناس پالاس شهر تهران 
برگزار می گردد، مباحثی نظیر نقش دیجیتال مارکتینگ در 
بهبود فرآیند برندسازی، شناسایی پتانسیل های فضای کسب و 
کار اینترنتی در اقتصاد شهری، شناخت الگوهای بدیع بازاریابی 
کالا و خدمات با استفاده از متدهای نوین بازاریابی اینترنتی، 
بهره گیری از قدرت نفوذ ش��بکه های اجتماعی و بازاریابی 

آنلاین در جذب و توس��عه توریس��م در صنعت گردش��گری، 
روش های راه اندازی کسب و کارهای آنلاین در جهت توسعه 
کار آفرینی، افزایش فروش و توس��عه بازارهای صادراتی از 
طری��ق دیجیت��ال مارکتینگ، تأثیر صنعت گردش��گری در 
برندسازی و نفوذ فرهنگ ایرانی در جوامع جهانی مورد بحث 
و تبادل نظر قرار می گیرد. حمید سپیدنام که با نام مستر تستر 
)mr.taster( در فضای مجازی مش��هور اس��ت و در سالهای 
اخیر در حوزه گردشگری توانسته فعالیت های موفقی را اجرا 

نماید از مجریان اصلی برگزاری این همایش است.

شرکت بیمه پاسارگاد با هدف ارائه بیمه های زندگی برای 
تأمین نیازهای اساسی بیمه گذاران خود اقدام به طراحی 
بیم��ه عم��ر و تأمی��ن آتی��ه نموده و به منظ��ور بازاریابی و 
توس��عه در فروش این نوع بیمه نامه ش��رکت، در طرحی 
خلاقانه با اس��تفاده از تجربه گذش��ته مدیران خود نس��بت 
به تش��کیل و س��اماندهی س��ازمان فروش در این زمینه 

اقدام نموده است.
با توجه به پیچیدگی ها و ش��رایط دش��وار و ویژه فروش 
بیمه های عمر در ایران، شرکت بیمه پاسارگاد موفق شده 

است در طول مدت بیش از 10 سال فعالیت ابتدایی خود 
ب��ا ایجاد س��ازمان ف��روش ویژه از طریق معرفی محصول 
بیمه های زندگی و کارکردهای ویژه آن به صورت چهره 
به چهره به مشتری و نیز به کارگیری تکنیک های فروش، 
بی��ش از 4 میلی��ون فق��ره بیم��ه نامه عمر و تأمین آتیه را با 
همت سازمان فروش گسترده و شبکه مویرگی نمایندگان 
به فروش رس��انده اس��ت که همچنان بالغ بر 60درصد از 
تولید شرکت را تشکیل می دهد و در مقایسه با سال گذشته 

رشدی معادل 50درصد را شامل می شود.

بیمه آرمان حامی ششمین همایش بین المللی دیجیتال 
مارکتینگ و صنعت گردشگری«

برای اولین بار در صنعت بیمه؛ اختصاص 6۰ درصد از پرتفوی 
تولیدی بیمه پاسارگاد به بیمه های زندگی

ش��رکت بیمه نوین محصول جدید خود با نام فایرپلاس، 
که طرحی جامع برای منازل مس��کونی اس��ت را رونمایی 
کرد.به گزارش روابط عمومی و امور بین الملل بیمه نوین، 
این ش��رکت با بررس��ی نیازهای روز بیمه ای و  توجه به 
م��وارد قانونی در حوادث منازل مس��کونی، محصول تازه 
خود به نام فایر پلاس را روانه بازار کرد.محصول بیمه ای 
فایرپ��لاس خدمت��ی ویژه برای بیمه گذاران بوده که برای 
نخس��تین بار از س��وی بیمه نوین با هدف پوشش نیازهای 
روز بیمه  ای مالکان و س��اکنان س��اختمان های مسکونی 
طراحی و ارائه شده است. این محصول، دارای پوشش های 
عمومی بیمه نامه آتش س��وزی، به همراه مس��ئولیت مدنیِ 

حوادث ایجاده ش��ده در ساختما ن  های مسکونی است.در 
بیمه نامه فایرپلاس، پوش��ش های بیمه ای حوادث سیل و 
طغیان آب، زلزله و آتشفشان، آتش سوزی، صاعقه، انفجار، 
طوفان و گردباد، سقوط هواپیما و قطعات منفصله، ریزش 
س��قف ناش��ی از سنگینی برف و نیز هزینه پاکسازی در اثر 
این خطرات، ارائه می ش��وند. همچنین این بیمه نامه با در 
نظر داشتن مسئولیت حقوقی مالکان آپارتمان ها و منازل، 
مس��ئولیت مدنیِ مالی آنان در قبال اش��خاص ثالث را نیز 
پوشش می دهد. بدین ترتیب خسارات وارد شده به منزل 
همسایگان بر اثر وقوع حادثه آتش سوزی در محل مورد 

بیمه نیز تحت پوشش  قرار می گیرند.

ف��روش ش��رکت بیمه کوث��ر در تاریخ یازده��م دی ماه و 
هم زمان با ولادت حضرت زینب )س( با تلاش و همکاری 

کارکنان و شبکه فروش به 20 هزارمیلیارد ریال رسید.
به گزارش روابط عمومی و اعلام مدیر بازاریابی و فروش 
بیمه کوثر، فروش شرکت تا تاریخ یازدهم ماه جاری و طی 
کمتر از 10 ماه، با 67 درصد رش��د نس��بت به مدت مش��ابه 

سال گذشته به مرز 20 هزارمیلیارد ریال رسید.
لاله کریمی با بیان اینکه در مدت مش��ابه س��ال گذش��ته 
ف��روش ش��رکت 11 هزارو 870 میلی��ارد ریال بود، افزود: 
برنامه فروش امس��ال ش��رکت در ابتدای س��ال عدد 18 
هزارمیلی��ارد ریال تعیین ش��ده بود ک��ه اکنون از این عدد 

عبور کرده ایم. وی مدیریت فروش و انتخاب بازار مناسب 
با تاکید بر س��ودآوری صورت های مالی را از جمله اهداف 
کلان شرکت در بخش فروش دانست و گفت: در ابتدای 
سال سودآور کردن عملیات بیمه گری هم زمان با اصلاح 
ترکیب فروش س��رلوحه برنامه های ش��رکت قرار گرفت و 
اکن��ون رکورد توس��عه ف��روش در صنعت بیمه به نام بیمه 

کوثر رقم خورد.
مدی��ر بازاریاب��ی و فروش بیمه کوثر با تاکید بر اینکه ارائه 
خدم��ات مطلوب ب��ه بیمه گذاران در انعقاد قراردادها یکی 
از اصول اساس��ی ش��رکت است، افزود: تمدید و حفظ بازار 

حاصل رضایت بیمه شدگان از خدمات شرکت است.

بیمه نوین ارائه کرد

فایرپلاس؛ محصولی جامع برای منازل مسکونی
هم زمان با ولادت حضرت زینب )س( 

فروش بیمه کوثر به ۲۰ هزار میلیارد ریال رسید

سود مشارکت بیش از ۲۰ درصدی بیمه نامه عمروسرمایه گذاری کوثر در سال 97

 پیام تسلیت مدیرعامل صندوق به مناسبت شهادت سردار سلیماني
روابط عمومی صندوق تأمین خسارتهای بدنی کشور، دکتر علی جباری - مدیرعامل صندوق به مناسبت شهادت 

سردار حاج قاسم سلیماني پیام تسلیتي منتشر کرد.
متن کامل این پیام به شرح زیر است:

 بسم الله الرحمن الرحیم
انا لله واناالیه راجعون

وَلَا تَحْسَبَنَّ الذَِّینَ قُتلُِوا فِي سَبیِلِ اللَّ�هِ أمَْوَاتًا? بلَْ أحَْیَاءٌ عِندَ رَ بهِِّمْ یُرْ زَقُونَ
س��ردار بي بدیل و فرمانده فداکار ایران س��رافراز، حاج قاس��م س��لیماني با اخلاصي کم نظیر و مجاهدت شجاعانه در 

جبهه های حق علیه باطل به دفاع از کیان این سرزمین الهي و امنیت مردم ایران پرداخت.
این مردعاش��ورایي س��رانجام پس از س��ال ها مبارزه و حضور در خط مقدم مبارزه با داعش و تروریس��ت هاي منطقه، 

در پي حمله جنایتکارانه تروریسم دولتي آمریکایی به یاران شهیدش پیوست.
اینجانب ش��هادت این اس��وه حماس��ه و ایثار را به پیش��گاه حضرت ولي عصر )عج(، رهبر معظم انقلاب اس��لامي، 
فرماندهان و همرزمان آن شهید والامقام در سپاه پاسداران انقلاب اسلامي، دوستداران انقلاب اسلامي در جاي 
جاي جهان و همه ملت ایران تس��لیت عرض می نمایم و از درگاه خداوند براي آن مس��افر آس��ماني، علو درجات و 

رحمت و مغفرت الهي مسئلت دارم.

 پیام مدیرعامل بیمه البرز به مناسبت  شهادت سردار سلیمانی
مدیرعامل شرکت بیمه البرز شهادت سردار سپهبد حاج قاسم سلیمانی را تسلیت گفت.

به گزارش روابط عمومی بیمه البرز، محسن پورکیانی در پیامی شهادت سردار سپهبد حاج قاسم سلیمانی را به مقام 
معظم رهبری و ملت شهیدپرور و غیور ایران تسلیت گفت. متن پیام وی به شرح ذیل است:

بسمه تعالی
در میان مؤمنان مردانی هستند که بر سر عهدی که با خدا بستند صادقانه ایستاده اند؛ بعضی پیمان خود را به آخر 
بردند )و در راه او ش��هید ش��دند( و بعضی دیگر در انتظار )ش��هادت( هس��تند و هرگز تغییر و تبدیلی در عهد و پیمان 

خود ندادند. )سوره احزاب، آیه 23(
سردار رشید ایران حاج قاسم سلیمانی پس از یک عمر مجاهدت در راه دفاع از وطن و اسلام جام شهادت را نوشید 
و با خون خود عزت و اقتدار ایران را در مقابل دش��منان از همیش��ه پر رنگ تر ساخت.سِ��ردار س��لیمانی به عنوان یک 
مسلمان معتقد و با اخلاص، به وطن و اسلام فکر کرد و داعش را که نماد ارتجاع دینی بود به ورطه نابودی کشاند.

او برای ایران، ایمان، انسان و برقراری صلح جنگید.بدون شک شهادت این بزرگمرد ایران و اسلام، محور وحدت 
ملی در ایران عزیزمان خواهد ش��د.به نمایندگی از خانواده بزرگ ش��رکت بیمه البرز ش��هادت س��ردار س��پهبد حاج 
قاس��م س��لیمانی را به مقام معظم رهبری، خانواده معزز این ش��هید والا مقام و ملت بزرگ ایران تس��لیت می گویم و 

از خداوند متعال برای روح بلندش علو درجات مسألت دارم.

مجمع عمومی و فوق العاده انجمن صنفی نمایندگان اس��تان 
تهران با حضورنایب رییس هیأت مدیره و مدیرعامل، اعضای 
هیات مدیره، معاونان مدیرعامل و مدیران بیمه آسیا و همچنین 

اعضای این انجمن در هتل انقلاب تهران، برگزار شد.
به گزارش روابط عمومی بیمه آسیا، مسعود بادین، نایب رییس 
هیأت مدیره و مدیرعامل بیمه آسیا در این مجمع ابتدا در سخنانی 
شهادت سردار رشید اسلام، سپهبد حاج قاسم سلیمانی را تسلیت 

گفت و این جنایت تروریستی را محکوم کرد. 
مدیرعامل بیمه آسیا در ادامه، با  تاکید بر تعامل شبکه فروش و 
مدیریت های فنی شرکت گفت: همراهی و همدلی نمایندگان 
حقیقی و حقوقی و مدیریت های فنی شرکت دو بال موفقیت بیمه 
آسیا در ارائه خدمات شایسته بیمه ای به بیمه گذاران هستند.

وی افزود: اساساً هدف از تشکیل انجمن های صنفی نمایندگان 
بیمه، توسعه و بهبود فرایند تعامل بین شبکه فروش و مدیران 

شرکت و همچنین پیگیری دغدغه های نمایندگان به گونه ای 
حرفه ای، منسجم و هدفمند است. 

مدیرعامل بیمه آسیا، منافع نمایندگان را همسو با منافع شرکت 
دانس��ت و اظهار امیدواری کرد با نگاه عمیق و بلندمدت، این 
همس��ویی در جهت منافع ش��رکت تداوم داشته باشد و ترکیب 
نیروهای تازه نفس با تجارب نمایندگان پیشکس��وت می تواند 

شرکت را در تداوم موفقیت ها کمک کند. 

جدیت در آموزش نمایندگان، بازار بیمه را توسعه می دهد


