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تجارت

چالش های سه گانه صنعت خودرو
ادامه از صفحه یک

 این شوک به حدی بود که خط تولید بسیاری از خودروهای مونتاژی متوقف 
گردیده است. بررسی تاریخ صنعت خودرو در ایران به کرات شاهد بروز چنین 
شوک ها و عدم مقاوم بودن شرکت های خودروسازی در مقابل آن است.

دومین ضلع سوء مدیریت است. موضوعی که طی سالیان متمادی در سایه 
مدیریت دولتی در ساختار صنعت خودرو ریشه دوانده است. انفعال در مقابل 
تحریم ها، زیان انباشته چند هزار میلیاردی، انجماد منابع در بخش های 
غیرضرور، فعالیت متعدد غیرمرتبط و ... از نتایج اصلی این عارضه در صنعت 

خودرو است که از در دوران تحریم به نقطه اوج خود رسیده است.
و سومین ضلع نیز نارضایتی عمومی از کیفیت و قیمت تولیدات است که این 
روزها به دلیل دو مسئله قبلی ذکر شده به نقطه اوج خود رسیده است. هرچند 
که مردم اقدام به خرید خودروهای موجود داخلی در بازار می کنند ولی قطعا در 
یک فضای رقابتی بین تولیدات داخلی و خارجی، خریدار محصولات داخلی 

به حداقل خواهد رسید و صنعت خودرو کشور ورشکسته خواهد شد.
و ل��ذا عل��ی رغ��م وجود ظرفیت های فراوان و موفقیت های کم و بیش در 
این صنعت، در ش��رایط کنونی س��ه ضلع این چالش یعنی »فش��ار تحریم، 
ناکارآمدی مدیریتی و نارضایتی عمومی« در نقطه حداکثری خود قرار دارد. 
وضعیتی که حاصل مدیریتی است که یک سر آن در تصمیمات و سیاست 
های دولت ها قرار دارد و سر دیگر آن ریشه در ساختار معیوب شبه دولتی 
صنعت خودرو است. و لذا می توان اینگونه نتیجه گرفت، دولت به عنوان 
اصلی ترین اداره کننده صنعت خودرو، در طول س��الیان متمادی گذش��ته 
نتوانس��ته موف��ق عمل کند و حاصل تلاش ه��ای آن، صنعت غیرمقاوم، 

پرهزینه و ناکارآمد است.
چه��ار ده��ه فرص��ت کمی نبوده برای دولت ت��ا توان خود را در این صنعت 
بیازماید. به نظر می رسد وقت آن است تا دولت از مداخله و بنگاه داری در 
این صنعت دست بردارد و عرصه را به بخش خصوصی بسپارد. این اقدام 

یک جراحی ساختاری و زیربنایی است.
صنعت خودرو بیش از هر زمان دیگری به اعتماد به بخش خصوصی نیازمند 
است. موضوعی که همواره مورد تاکید عالی ترین مقامات کشور بوده است. 
سپردن عرصه به بخش خصوصی با توجه شرایط حساس کنونی که به آن 
اشاره شد، یک اختیار نیست بلکه یک اجبار است. چرا که دولت وابسته به 
درآمدهای نفتی، پرهزینه و ناکارآمد دیگر توان اداره کارآمد هیچ بنگاهی را 
ندارد به ویژه صنعت خودرو که فنی و اقتصادی است. صنعت خودرو برای 
جلوگیری از ورشکس��تگی و حرکت در مس��یر توس��عه نیاز به تغییر رویکرد 
جدی دارد. بخش خصوصی به دلیل آنکه ذاتا به دنبال سودآوری است، به 
طور کلی می تواند مدبرانه تر صنعت را اداره کند. بخش خصوصی به دنبال 
کاهش هزینه های غیرضرور و افزایش بهره وری است. اصولی که ساختار 
دولتی نه تنها به آن فکر نمی کند بلکه تجربه نشان داده مدیریت دولتی 
پرهزینه، ناکارآمد و غیراقتصادی است. نگاهی به شرکت های متعدد دولتی 

زیان ده بهترین گواه برای اثبات این مدعا است.

يادداشت

گ�روه تج�ارت: قائ�م مقام ام�ور بازرگانی وزیر صمت اظهار داش�ت: 
کارگروه جدیدی در حوزه صادرات استان ها تشکیل نمی دهیم، استان ها 
این کارگروه را دارند بلکه درصددیم که مشابه ستاد تنظیم بازار کشور، 
که در حوزه بازرگانی داخلی فعال است، ستادی ملی برای توسعه تجارت 
خارجی در مرکز تش�کیل ش�ود و در اس�تان ها نیز کارگروه های ذیربط 

کار را پیش ببرند.
به گزارش ایلنا و به نقل از وزارت صمت، حسین مدرس خیابانی افزود: 
سازمان های صمت استانی با کمک اتاق های اصناف در استان ها در 
کنت��رل ب��ازار پس از اجرای اصلاح قیم��ت بنزین اقدامات به موقع و 
مناسبی انجام دادند و با اطلاع رسانی خوب، بعد روانی و تبعات منفی 

موضوع کنترل شد.
وی ادامه داد: اثرات احتمالی قیمت کالاها بیشتر از آنکه تحت تاثیر نرخ 
بنزین باشد، متاثر از تغییرات نرخ ارز است و این موضوع باید مدنظر 
قرار بگیرد و آرامش موجود در بازار باید حفظ ش��ود. وی خاطرنش��ان 
کرد: همه متفق القول هس��تند که در این چند ماهه آرامش نس��بی در 

بازار وجود داشته است و این آرامش باید تداوم یابد.
  � تشکیل ستاد توسعه صادرات

قائم مقام امور بازرگانی وزیر صمت در نشس��ت با روس��ا و معاونان 
بازرگانی سازمان های صمت استانی گفت: کارگروه جدیدی در حوزه 
صادرات استان ها تشکیل نمی دهیم، استان ها این کارگروه را دارند بلکه 
درصددیم که مشابه ستاد تنظیم بازار کشور، که در حوزه بازرگانی داخلی 
فعال است، ستادی ملی برای توسعه تجارت خارجی در مرکز تشکیل 

شود و در استانها نیز کارگروه های ذیربط کار را پیش ببرند.
مدرس خیابانی افزود: در حوزه توس��عه صادرات موضوع تنوع س��ازی 
کالا، بنگاه ها و کشورهای هدف صادراتی باید متناسب کار در سازمان 

توسعه تجارت در دستور کار استان ها قرار داده شود.
وی ادامه داد: با توجه به کنترل نوسانات نرخ ارز به ثبات خوبی در صدور 
دس��تورالعمل های تجاری رس��یدیم و در مجموع روند کاهشی تعداد 

دستورالعمل های صادره شکل مناسبی به خود گرفته است.

  � ض�رورت بهرمن�دی صادرکنن�دگان نمون�ه از مزیت ه�ا و 
تسهیلات لازم

قائم مقام وزیر صمت تاکید کرد: صادرکنندگان نش��ان دار، نمونه و 
دارای رتبه های بالا، باید از مزیت ها و تسهیلات لازم از جمله بازگشت 
به موقع مالیات ارزش افزوده در اس��رع وقت برخوردار ش��وند. مدرس 
خیابانی اضافه کرد: تفویض میزهای کالایی به استان ها باید حداقل 
۳ ساله باشد تا استانها اطمینان و برنامه ریزی مناسبی در این خصوص 
داش��ته باش��ند و مصوبات آن جهت اجرای تمامی دس��تگاه ها توسط 

وزیر ابلاغ شود.
قائم مقام امور بازرگانی وزیر صمت در نشست با روسا و معاونان بازرگانی 
س��ازمان های صمت اس��تانی گفت: با توافق انجام ش��ده با موسس��ه 

استاندارد، همزمان با توافقنامه های تجاری با سایر کشورها موافقتنامه 
های لازم استاندارد نیز با کشورهای هدف صادراتی منعقد می شود و 

در حال حاضر با ۵۰ کشور توافق نامه استاندارد داریم.
 مدرس خیابانی افزود: هدف گذاری پتانسیل صادراتی استانهای کشور 
برای صادرات به ۱۵ کشور با برش استانی و هدف گذاری کمی و کالایی 

باید تدوین و به استانها ابلاغ شود.
  � ایجاد زون های تجاری در شهرک های صنعتی کشور

وی اعلام کرد: تفاهم نامه ای با س��ازمان صنایع کوچک و ش��هرک 
های صنعتی برای تشکیل زون های تجاری در شهرکهای صنعتی با 

تعرفه صنعتی انجام داده ایم.
این مسئول اضافه کرد: تمامی شهرکهای صنعتی آمادگی راه اندازی 

بخش زیرساخت های تجاری جهت عرضه کالاهای همان شهرک 
صنعتی را دارند؛  ضمناً واحدهای مش��اوره  بازرگانی ش��امل بازاریابی و 

توسعه زیرساختار تجاری و ... می بایست شکل گیرد.
  � تفوی�ض اختی�ارات وزارت صم�ت به س�ازمان های صمت 

استانی
م��درس خیابان��ی گفت: توافقنامه اوراس��یا باید در قالب همایش ها و 
کارگاه های آموزشی منطقه ای برای استانها تشریح و قابلیت های آن 
به اطلاع فعالین اس��تان رس��انه شود، دستگاه های ذیربط نمایندگان 

تام الاختیار برای پیگیری این توافق نامه معرفی کرده اند.
وی افزود: باید تمرکز زدایی از مرکز انجام شود، اجزای توافقنامه اوراسیا 
در استانهای دارای پتانسیل، تقسیم و دسته بندی شود و هر استان به 

تناسب ظرفیت یک بخش از کار را بر عهده بگیرد.
قائ��م مق��ام وزیر صم��ت ادامه داد: با معرفی اس��تانهای معین در امر 
صادرات، تفویض اختیارات ویژه برای اس��تانهای معین در راس��تای 
توسعه همکاری های تجاری با کشورهای هدف صادراتی در دستور 

کار قرار می گیرد.
مدرس خیابانی گفت: ش��رکت هایی که به صورت تش��کل محور در 
نمایشگاه ها حضور می یابند باید با تخفیف و مورد حمایت ویژه قرار 
بگیرند، این مهم با تجمیع واحدهای کوچک و متوسط باید اقدام شود. 
وی اضافه کرد: مبادلات مرزی را با حمایت از مرزنشینان تشویق می 
کنیم؛ چرا که مبادلات مرزی ظرفیت خوبی برای ایجاد اشتغال و امنیت 

مرزی و از طرفی تأمین نیازهای اساسی و ضروری کشور است.
این مس��ئول خاطر نش��ان کرد: اتاق های بازرگانی، اصناف، تشکل 
ها، تولید کنندگان و صادرکنندگان باید نمایش��گاه اکس��پو را جدی 
بگیرند؛ رویه های مهم اقتصادی، فرهنگی و اجتماعی اکسپو که ۵ 
سال یکبار برگزار می شود باید مورد توجه جدی استان ها و طرفین 
اس��تانی قرار گیرد. مدرس خیابانی اعلام کرد: اس��تقرار پایگاه های 
نظارت و بازرسی با همکاری اصناف در استانها توسط معاون بازرگانی 

داخلی ابلاغ شده است.

قائم مقام امور بازرگانی وزیر صمت خبر داد:

تشکیل ستاد توسعه صادرات کشور

پنجمین همایش مبارزه با فساد برگزار می شودحذف ۳0 درصد صادرات فرش ایرانموافقت نامه تجاری بین ایران و بلاروس 
 سخنگوی گمرک گفت: در حاشیه هشتاد و 
دومین اجلاس کمیسیون سیاست گذاری 
سازمان جهانی گمرک که در شهر سئول 
کره جنوبی در حال برگزاری اس��ت س��ند 
موافقت نامه بین دولت جمهوری اسلامی 

ایران و دولت جمهوری بلاروس در زمینه نظام ارتقاء تجارت متقابل 
امضا شد. به نقل از  گمرک، این موافقت نامه به امضای مهدی میر 
اشرفی رییس کل گمرک جمهوری اسلامی ایران و یوری سنکو 
رئیس کمیته درآمدی )گمرک و مالیات( بلاروس رس��ید. لطیفی 
توضیح داد: این موافقتنامه در راس��تای اجرای موافقتنامه تش��کیل 
منظقه آزاد تجاری موقت ایران و کشورهای اورآسیا به امضا رسیده 
تا به تلاش برای بهبود سطح همکاری بین دو طرف و حفاظت از 

منافع اقتصادی و اجتماعی طرفین منجر شود .

رئیس اداره فرش دستباف وزارت صمت 
گفت: علیرغم تمام بی مهری های دولتی 
و خصوصی و همچنین جنگ اقتصادی 
همین که می بینیم فرش دستباف ایرانی 
هم��راه رئیس جمه��ور آمریکا بوده و از 

طرفی نخستین کالای تحریمی پس نفت است، نشان از اهمیت 
آن دارد. فرش��ته دس��ت در همایش بررس��ی راهکارهای توسعه 
بازار فرش ایران و همزمان با افتتاح بیس��ت و دومین نمایش��گاه 
فرش دستباف اصفهان، اظهار کرد: دو میلیون نفر در حوزه فرش 
دستباف در حال فعالیت هستند، اما هنوز متوجه ارزش آن نشده 
ایم. این دیده نش��دن ها به س��بب آن اس��ت که با کمترین ارزش 
افزوده و س��رمایه، بالاترین ارزش افزوده برای کش��ور داش��ته و 

زحمتی برای دولت نداشته ایم.

پنجمی��ن همای��ش مب��ارزه با فس��اد 
همزمان با نهم دس��امبر )۱۸ آذر ماه( 
روز جهانی مبارزه با فس��اد توسط اتاق 
بازرگانی، صنایع، معادن و کش��اورزی 
ته��ران برگ��زار می ش��ود. حس��ن 

فروزان ف��رد، رئیس کمیس��یون »حمایت قضای��ی و مبارزه با 
فس��اد« ات��اق بازرگانی تهران، از برگ��زاری پنجمین همایش 
مب��ارزه ب��ا فس��اد در روز ۱۸ آذر م��اه و همزم��ان با روز جهانی 
مبارزه با فساد خبر دارد. به گفته وی، این برای پنجمین سال 
متوالی است که اتاق بازرگانی تهران این همایش را برگزار و 
در آن به ریش��ه های ش��کل گیری فساد، چالش هایی که بر سر 
راه مبارزه با فس��اد وجود دارد و راهکارهای کاهش و رفع این 

معضل در کشور، می پردازد.

گروه صنعت و معدن: وزیر صنعت، معدن و تجارت با اش�اره به 
پیوس�تن ایران به موافقتنامه اقتصادی اوراس�یا گفت: سیاست 
کلی ایران در توسعه روابط تجاری، توجه به کشورهای همسایه 

و حاشیه خزر است.
به گزارش ایلنا به نقل از وزارت صنعت، معدن و تجارت، رضا 
رحمانی در دیدار با وزیر اقتصاد جمهوری قرقیزس��تان, اظهار 
کرد: در س��فر اخیر به اجلاس تاش��کند و دیداری که با حضور 
نخست وزیر قرقیزستان انجام شد، بر گسترش روابط دو طرف 
تاکید و در همین چارچوب، دیدار حاضر برای بررسی زمینه های 

همکاری های مشترک برگزار می شود.
وی ادام��ه داد: در تامی��ن کالاه��ای م��ورد نی��از، هر دو طرف 
می توانن��د روی همکاری ه��ا و ظرفیت ه��ای تولیدی یکدیگر 
حساب باز کرده و سطح مبادلات تجاری خود را بیش از پیش 

ارتقا ببخشند.
رحمانی تاکید کرد: دولت به  عنوان تسهیل گر در توسعه روابط 
عمل می کند و این بخش خصوصی و ش��رکت ها و همچنین 
افراد هستند که می توانند روابط اقتصادی را تثبیت کرده و آن 

را تقویت نمایند.
وی اضاف��ه ک��رد: علاوه بر اهمیت تبادل هیات های تجاری و 
برگزاری نمایش��گاه های مش��ترک برای معرفی ظرفیت های 
موجود در دو کشور، ضرورت دارد خط پروازی مستقیمی میان 
ایران و قزقیزس��تان برقرار ش��ود و در صدور روادید نیز سهولت 

بیشتری فرآهم آید.

رحمان��ی گفت: س��رمایه گذاران ایرانی علاقه بس��یاری برای 
گسترش روابط و همکاری  با کشورهای آسیای میانه دارند.

وی افزود: در قالب موافقتنامه ایران با اتحادیه اوراس��یا که در 

حال حاضر به صورت ۳ ساله است، ۵۰۲ قلم کالا مشمول تعرفه 
ترجیحی از س��وی کش��ورهای عضو و ۳۶۰ قلم کالا مش��مول 
تعرفه ترجیحی از س��وی ایران ش��ده است که این اقلام بیشتر 

در حوزه تولیدات صنعتی و کش��اورزی اس��ت و نیازمند اطلاع 
رسانی به تجار ۲ کشور است.

وزیر صنعت، معدن و تجارت در پایان تاکید کرد: هیچ محدودیتی 
برای افزایش همکاری ها وجود ندارد و باید بس��ترهای لازم 
و زیرس��اخت های مورد نیاز در راس��تای توس��عه همکاری ها و 
بهره گیری بهینه از ظرفیت های موجود برای افزایش مبادلات 

تجاری دوطرف مهیا شود.
ضرورت افزایش تعاملات تجاری ایران و کش�ورهای  �  

عضو اوراسیا 
در ادامه این نشست، سنجر موگانتبوف وزیر اقتصاد جمهوری 
قرقیزستان نیز بیان داشت: در خصوص برقراری پرواز مستقیم 
میان ایران و قرقیزس��تان و همچنین ایجاد تس��هیلات لازم در 
صدور روادید برای بازرگانان ایرانی استقبال می کنیم و اقدات 

لازم را نیز در دستور کار قرار می دهیم.
وی ادام��ه داد: گس��ترش رواب��ط تجاری دو طرف نیازمند یک 
هدف گذاری مش��خص اس��ت که امیدوارم بر مبنای ظرفیت 
های موجود و همچنین کالاهای مورد نیاز دو کشور به حجم 

قابل قبولی در ماه های آینده برسد.
وزیر اقتصاد قرقیزس��تان خاطر نش��ان کرد: با توجه به پیوستن 
ایران به موافقتنامه تجاری اوراس��یا، تعاملات تجاری ایران و 
کش��ورهای عضو باید به س��طح مناس��بی ارتقا یابد و ما نیز از 
افزایش همکاری ها در بخش های مختلف اقتصادی و تجاری 

حمایت ویژه خواهیم کرد.

وزیر صمت خبر داد؛

 رنج شركت هاتسهیل سرمایه گذاری بخش  خصوصی ایران و قرقیزستان
 از مديريت كوته بينانه 

ادامه از صفحه یک
...جهت سرمایه گذاری در دارایی های بلندمدت ، 
از این کار امتناع می کنند. بنابراین ش��رکت هایی 
ک��ه به ط��ور همزمان بازدهی )س��ودآوری( بیش 
از ح��د معم��ول و هزینه ه��ای بازاریابی و تحقیق 
و توس��عه ای کمت��ر از ح��د انتظ��ار را گزارش می 
 کنند به احتمال زیاد مش��مول مدیرت کوته بینانه 

خواهند بود .
متاسفانه در ایران مدیران و سرمایه گذاران تمایل 
به کوته بینی و دید کوتاه مدت دارند و خود سرمایه 
گذاران ، مدیران را به کوته بینی تشویق می کنند 
که این منجر به معضل سازمانی ، دید کوتاه مدت 
مدیران  و به چالش کشیدن توانایی بازارهای مالی 
و در عین حال ارزش ش��رکت می گردد . مدیران 
به منظور دریافت پاداش بیش��تر و پس��ت بهتر سود 
آوری را با روش های مختلف در کوتاه مدت افزایش 
می دهند ،  پاداش خود را دریافت می کنند ، ترفیع 
می گیرند و به شرکت بهتر و بزرگتری می روند و 
دوباره همین روند کوتاه مدت بازدهی و سودآوری 

را تکرار می کنند. 
شاید تصمیمات کوته بینانه مدیریت در کوتاه مدت 
تاثیر مثبتی بر عملکرد شرکت داشته باشد ولی در 
بلند مدت تاثیرات منفی بر ساختار مالی و عملکرد 
ش��رکت خواهد داش��ت نمونه این امر را می توان 
در صرف��ه جوی��ی مدیران در هزینه های تحقیق و 
توس��عه جس��تجو کرد . این صرفه جویی در هزینه 
ها اگر چه در کوتاه مدت بر عملکرد ش��رکت تاثیر 
مثبت��ی خواهد داش��ت ام��ا در بلند مدت به علت از 
دست رفتن فرصت های سودآوری ، باعث کاهش 

چشمگیری در عملکرد شرکت خواهد شد.
لذا به مدیران توصیه می شود از عواید کوتاه مدت 
ای��ن ن��وع از تصمیم��ات پرهیز نمایند و در کنار آن 
به س��رمایه گذاران توصی��ه می گردد که عملکرد 
آتی شرکت را در افق گسترده تری بررسی و رصد 

نمایند.

سرمقاله

 نای��ب رئی��س انجمن تولیدکنندگان فولاد با بیان 
اینکه قیمت فولاد گران نش��د بلکه اصلاح ش��د، 
گف��ت: هنوز فاصله زی��ادی با قیمت های جهانی 
داری��م. احرامیان در گفت وگو با خبرگزاری میزان 
درب��اره اولتیماتوم وزارت صمت به تولیدکنندگان 
ف��ولاد اظهار کرد: تولیدکنندگان توانی ندارند که 

بخواهند با عرضه کم، قیمت ها را افزایش دهند. وی 
افزود: زمانی که دولت در قیمت ها مداخله و قیمت ها 
را سرکوب کرد موجب شد محصولات فولادی در 

بازار ایران ارزان ترین در دنیا باشد.
نایب رئیس انجمن تولیدکنندگان فولاد افزود: در 
ابتدای امسال با فشاری که دولت به صنعت فولاد 

وارد کرد قیمت ها افراطی کاهش یافت و همسطح 
قیمت آهن قراضه در بازار جهانی ش��د. احرامیان 
تصریح کرد: افزایش قیمتی که اخیرا در بازار فولاد 
صورت گرفت برای پر کردن فاصله ای که در اوایل 
سال به وجود آمده است و به هیچ وجه افزایش قیمت 

محسوب نمی شوند بلکه قیمت ها تعدیل شدند.

مدیرکل دفتر توسعه کارآفرینی وزارت تعاون، 
کار و رفاه اجتماعی گفت: پرداخت تسهیلات 
بانکی بانکی به مش��اغل نوپا درست نیست و 
ممکن است فرد را به یک بدهکار تبدیل کند. 
به گزارش تجارت، رحیم س��رهنگی مدیرکل 
دفتر توسعه کارآفرینی و بهره وری نیروی کار 

وزارت تعاون، کار و رفاه اجتماعی در گفت وگو 
با خبرنگار باش��گاه خبرنگاران جوان، درباره 
ارائه تس��هیلات ب��ه کارآفرین ها و حمایت از 
آن ه��ا گفت: ف��ردی که قصد کارآفرینی دارد 
در ابتدا نیاز به دریافت تسهیلات ندارد بلکه به 
سرمایه گذاری نیاز دارد، زیرا شروع کارآفرینی 

با ریسک مواجه و ممکن است کار موافق و نا 
موفق باش��د و اگر تس��هیلات را به طرحی که 
دارای ریسک است پرداخت شود، فرد دریافت 
کنند در آینده به یک بدهکار تبدیل شود. وی 
اف��زود: اگر فردی ایده کارافرینی دارد در ابتدا 

باید به دنبال پیدا کردن سرمایه گذار باشد.

قیمت فولاد گران نشد؛ اصلاح شدپرداخت تسهیلات بانکی به مشاغل نوپا درست نیست صنعت و معدن 
www.tejaratonline.ir

سهم 25 درصدی ايران از بازار واردات عراق 
رئیس س��ازمان توس��عه تجارت ایران، گفت: ایران س��هم ۲۵درصدی از بازار 
واردات عراق را دارد به طوری که از ۴۰ میلیارد دلار واردات به این کشور ۱۰ 

میلیارد دلار مربوط به واردات کالاهای ایرانی است.
به گزارش تجارت، حمید زادبوم در گفت وگو با خبرگزاری فارس، درباره وضعیت 
صادرات به عراق، گفت: پتانسیل صادرات ایران به عراق بسیار بیشتر از میزان 

صادرات کنونی ما به ا ین کشور است. 
رئی��س س��ازمان توس��عه تج��ارت ای��ران ب��ا بی��ان اینک��ه نبای��د فراموش 
ک��رد ک��ه  تحریم ه��ای آمری��کا ب��ر روی تج��ارت خارجی ما متمرکز ش��ده 

اس��ت بی��ان داش��ت: اگرچ��ه ای��ن موض��وع مقداری ش��رایط تج��اری ما را 
 س��خت ک��رده اس��ت ام��ا علی رغم این ش��رایط ما ش��اهد ص��ادرات به عراق 
هستیم. وی افزود: ۲۵ درصد بازار واردات عراق در دست  ایران است و از ۴۰ 
میلیارد دلار واردات به این کش��ور ۱۰ میلیارد دلار را واردات کالاهای ایرانی 

تشکیل می دهد.
زادبوم با تاکید بر اینکه تلاش می کنیم ا ین سهم را افزایش دهیم، گفت: باید 
تلاش کرد تا صادرکننده این کار را انجام دهد لذا امسال برای اولین بار  یک 

رایزن بازرگانی در جنوب عراق و بصره مستقر کرده ایم. 

رئیس س��ازمان توس��عه تجارت ایران با بیان اینکه موضوع مهم در توس��عه 
صادرات به عراق ، بخش های تولیدی و صادرکنندگان هس��تند بیان داش��ت: 

لذا باید جهت گیری صادراتی  آنها به سمت عراق باشد.
وی در پاس��خ به این س��وال که با توجه به میزان صادرات س��ال جاری به عراق 
ظاهرا برنامه صادرات ۲۰ میلیارد دلاری به عراق تا پایان سال ۱۴۰۰ محقق 
نمی ش��ود، گفت: براس��اس برنامه ریزی های انجام شده برای توسعه صادرات 
به کشور عراق خوش بین هستیم که تا سال آینده سهم بیشتر و قابل توجهی 

نسبت به سهم فعلی در بازار صادرات عراق را بدست آوریم. 


